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O SECRETARIO DE COMERCIO EXTERIOR DO MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO,
INDUSTRIA E COMERCIO EXTERIOR, nos termos do Acordo sobre a Implementacdo do Art. VI do
Acordo Geral sobre Tarifas e Comércio — GATT 1994, aprovado pelo Decreto Legislativo n® 30, de 15
de dezembro de 1994 e promulgado pelo Decreto n® 1.355, de 30 de dezembro de 1994, de acordo com o
disposto no § 5° do art. 65 do Decreto n® 8.058, de 26 de julho de 2013, e tendo em vista o que consta do
Processo MDIC/SECEX 52272.000933/2014-12 e do Parecer n°® 45, de 22 de setembro de 2014,
elaborado pelo Departamento de Defesa Comercial — DECOM desta Secretaria, e por terem sido
verificados indicios suficientes da existéncia de dumping nas importacdes brasileiras de borracha de
estireno-butadieno E-SBR, comumente classificadas nos itens 4002.19.11 e 4002.19.19 da Nomenclatura
Comum do Mercosul — NCM, origindrias da Unido Europeia, e de vinculo significativo entre as
importagdes alegadamente objeto de dumping e os indicios de dano a indudstria doméstica, decide:

1. Tornar publico que se concluiu por uma determinag@o preliminar positiva de dumping e de dano
a indudstria doméstica dele decorrente.

2. Tornar publicos os fatos que justificaram a decis@o, conforme consta do Anexo I.

DANIEL MARTELETO GODINHO
ANEXO I

1. DA INVESTIGACAO

1.1. Do histérico

Em 5 de marco de 2010, a empresa Lanxess Elastomeros do Brasil S/A protocolizou no Ministério
do Desenvolvimento, Indistria e Comércio Exterior (MDIC) peticdo de inicio de investigacdo de
dumping nas exportagdes para o Brasil de borracha de estireno e butadieno das linhas E-SBR 1502 e 1712
origindrias da Republica da Coreia e de dano a industria doméstica resultante de tal pratica.

A investigacéo foi iniciada por meio da Circular SECEX n® 20, de 31 de maio de 2010, publicada
no Didrio Oficial da Unido de 1 de junho de 2010. Em junho de 2011, a Resolugio CAMEX n° 38,
publicada no Didrio Oficial da Unido de 2 de junho de 2011, encerrou a investigacdo com aplicacdo de
direito antidumping definitivo, por um prazo de até 5 anos, as importagdes brasileiras de E-SBR 1502 e
E-SBR 1712, originarias da Reptblica da Coreia, comumente classificadas no item 4002.19.19 da
Nomenclatura Comum do MERCOSUL — NCM.



(Fls. 2 da Circular SECEX n® 55, de 23/09/2014).

Registre-se que o direito definitivo foi aplicado sob a forma de aliquota ad valorem conforme a
seguir especificado:

Produtor/Exportador Direito Antidumping
LG Chem 3,0%
KKPC 7,8%
Demais 38,8%

Em 30 de janeiro de 2014, a empresa Lanxess Elastomeros do Brasil S/A protocolizou no MDIC
peticdo de inicio de investigagdo de dumping nas exportagdes para o Brasil de borracha de estireno-
butadieno polimerizada em emulsdo a frio origindrias da Republica Argentina e da Unido Europeia e de
dano a industria doméstica resultante de tal pratica. A investigacdo foi iniciada por meio da Circular
SECEX n® 6, de 21 de fevereiro de 2014, publicada no Diério Oficial da Unido de 24 de fevereiro de
2014, e encerrada sem julgamento de mérito por meio da Circular SECEX n® 15, de 4 de abril de 2014,
publicada no Didrio Oficial da Unido de 7 de abril de 2014.

1.2. Da peticao

Em 30 de abril de 2014, a empresa Lanxess Elastomeros do Brasil S/A, doravante denominada
“Lanxess” ou “peticionaria”, protocolizou no MDIC peticdo de inicio de investigacdo de dumping nas
exportacdes para o Brasil de borracha de estireno-butadieno polimerizada em emulsdo a frio (doravante
também denominada “E-SBR”), quando origindrias da Republica Argentina (doravante também
denominada “Argentina”) e da Unido Europeia (doravante também denominada “UE”) e de dano a
industria doméstica decorrente de tal pratica.

Foi solicitado a peticiondria, em 8 de maio de 2014, por meio do Oficio n®
03.994/2014/CGSC/DECOM/SECEX, com base no §2° do art. 41 do Decreto n® 8.058, de 26 de julho de
2013, doravante também denominado “Regulamento Brasileiro”, informag¢des complementares aquelas
fornecidas na peticdo. A peticiondria apresentou tais informacdes, tempestivamente, em 16 de maio de
2014.

Em 21 de maio de 2014, a peticiondria solicitou a exclusdo das exportacdes origindrias da Argentina
da referida peti¢ao de inicio de investigacdo de dumping.

1.3. Das notificacoes aos governos dos paises exportadores

Em 21 de maio de 2014, em atendimento ao que determina o art. 47 do Decreto n® 8.058, de 2013, a
Comissdo Europeia foi notificada, por meio do Oficio n® 04.480/2014/CGSC/DECOM/SECEX,
enderecado a sua representagdo em Brasilia, da existéncia de peticdo devidamente instruida com vistas ao
inicio da investigacdo de dumping de que trata o presente processo.

1.4. Do inicio da investigacao

Considerando o que consta do Parecer DECOM n°® 21, de 22 de maio de 2014, tendo sido verificada
a existéncia de indicios suficientes de pratica dumping nas exportagdes de E-SBR da Unido Europeia para

o Brasil, e de dano a industria doméstica decorrente de tal pratica, foi recomendado o inicio da
investigacao.
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Dessa forma, com base no parecer supramencionado, a investiga¢do foi iniciada por meio da
Circular SECEX n® 24, de 26 de maio de 2014, publicada no Didrio Oficial da Unido (D.0.U.) de 27 de
maio de 2014.

1.5. Das manifestacoes sobre o inicio da investigacio

Em manifestagdes idénticas protocoladas em 8 de julho de 2014, as empresas Alpargatas S.A. e
CBS S/A Companhia Brasileira de Sandalias, doravante denominadas “Alpargatas” e “CBS”,
respectivamente, sustentaram que a presente investigacdo deveria ser encerrada sem julgamento do
mérito, com base no disposto no art. 74, inciso I e pardgrafo tinico, do Decreto n® 8.058, de 2013. A
Styron Europe GmbH, doravante também denominada “Styron” neste Anexo, argumentou no mesmo
sentido em sua manifestacao.

Segundo o entendimento das empresas citadas, a peti¢do que deu origem a este processo s poderia
ser analisada pelo DECOM ap6s decorridos 12 (doze) meses da publicagido da Circular SECEX n® 15, de
4 de abril de 2014, que determinou o encerramento da investigacdo consubstanciada no processo
MDIC/SECEX 52272.000220/2014-41, relativa ao mesmo produto.

1.6. Do posicionamento acerca das manifestacoes

O art. 74 do Regulamento Brasileiro, citado por Alpargatas, CBS e Styron para fundamentar suas
alegacdes, prevé o seguinte:

“Art. 74. Sera encerrada a investigagdo, sem aplica¢do de direitos, nos casos em que:

I - ndo houver comprovacdo da existéncia de dumping, de dano a industria doméstica ou de nexo
de causalidade entre ambos;

Il — a margem de dumping for de minimis; ou

Il — o0 volume, real ou potencial, de importacdes objeto de dumping, conforme estabelecido nos §
2°e § 3°do art. 31, ou o dano a indiistria doméstica for insignificante.

Pardgrafo vnico. Caso a investigacdo seja encerrada com base em determinacdo negativa, nova
peticdo sobre o mesmo produto so serd analisada se protocolada apés doze meses contados da data do
encerramento da investigacdo podendo este prazo, em casos excepcionais e devidamente justificados, ser
reduzido para seis meses.” (grifos nossos).

Conforme explica¢do constante do topico “1.1 Do historico” deste Anexo, a investigacdo referente
ao processo administrativo MDIC/SECEX 52272.000220/2014-41 foi encerrada sem julgamento do
mérito, pela auséncia de elementos de prova que permitissem avaliar a existéncia de dano a industria
doméstica. Tendo em vista que nao houve andlise do mérito, ndo hd que se falar em determinacao
negativa de dano ou de dumping na investigacdo em questdo. Dessa forma, entende-se ndo ser aplicdvel a
limitag¢do prevista no paragrafo tinico do art. 74.

1.7. Das notificacoes de inicio de investigacio e da solicitacao de informacoes as partes
Em atendimento ao que dispde o art. 45 do Decreto n® 8.058, de 2013, foram notificados do inicio

da investigacdo a peticiondria, tnica produtora nacional do produto similar, os produtores/exportadores
estrangeiros (identificados por meio dos dados oficiais de importacdo fornecidos pela Secretaria da
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Receita Federal do Brasil — RFB), os importadores brasileiros do produto objeto da investiga¢ido (também
identificados por meio dos dados oficiais de importacdo fornecidos pela RFB) e a Comissdo Europeia,
tendo sido encaminhada c6pia da Circular SECEX n° 24, de 26 de maio de 2014.

Considerando o § 4° do mencionado artigo, foi encaminhada cépia do texto completo nio
confidencial da peticdo que deu origem a investigacdo aos produtores/exportadores e a Comissdao
Europeia.

Consoante o que dispde o inciso II do art. 28 do Decreto n® 8.058, de 2013, e o Artigo 6.10 do
Acordo sobre a Implementacdo do Artigo VI do GATT 1994 (Acordo Antidumping) da Organizacao
Mundial do Comércio (OMC), em razdo do elevado nimero de produtores/exportadores da Unido
Europeia que exportaram o produto objeto da investigagdo para o Brasil durante o periodo de
investigacdo, o Departamento decidiu limitar o nimero de empresas aquelas que correspondessem ao
maior volume razoavelmente investigdvel das exportacdes para o Brasil do produto objeto da
investigacao.

Com relacdo a selecdo realizada dos produtores/exportadores da Unido Europeia, foi comunicado ao
governo e aos produtores/exportadores daquele bloco econdmico que respostas voluntdrias ao
questiondrio do produtor/exportador ndo seriam desencorajadas, mas que nio garantiriam inclusdo na
selecdo e nem cdlculo da margem de dumping individualizada. Na mesma ocasido, o governo e 0s
produtores/exportadores foram informados que poderiam se manifestar a respeito da selecdo realizada,
inclusive com o objetivo de esclarecer se as empresas selecionadas sdo exportadoras, trading companies
ou produtoras do produto objeto da investigacdo, no prazo de 20 (vinte) dias contados a partir da
notificacdo de inicio da investigagdo. Registre-se que nao houve manifestacio contrdria a selecdo
realizada.

Conforme o disposto no art. 50 do Regulamento Brasileiro, os respectivos questionérios foram
enviados aos produtores/exportadores estrangeiros e aos importadores conhecidos, com prazo de
restituicao de trinta dias, contado da data de ciéncia.

Com relacdo aos importadores, foram enviados questiondrios a todos aqueles identificados com
base nos dados detalhados das importacdes brasileiras fornecidos pela RFB.

1.8. Do recebimento das informacoes solicitadas

1.8.1. Dos produtores nacionais

A peticiondria forneceu suas informacdes na peti¢do de inicio da presente investiga¢do, bem como
na apresentacdo das informagdes complementares. Segundo as informacdes fornecidas, a Lanxess € a
Unica fabricante nacional de borracha E-SBR.

1.8.2. Dos importadores

As empresas Alpargatas S.A., CBS S/A Companhia Brasileira de Sandalias, Goodyear do Brasil
Produtos de Borracha Ltda. e Micro Juntas Indudstria e Comércio Ltda. apresentaram suas respostas ao
questiondrio enviado tempestivamente, dentro do prazo previsto no art. 50 do Decreto n® 8.058, de 2013.

As empresas Auriquimica Ltda., HBA Hutchinson Brasil Automotive Ltda, Indistria Quimica

Anastacio S.A., Pirelli Pneus Ltda., Sociedade Michelin de Participacdes Indistria e Comércio Ltda.,
Trop Comércio Exterior Ltda. e Unique Rubber Technologies Ltda. solicitaram a prorrogagao do prazo
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para restitui¢ao do questiondrio do importador, tempestivamente, conforme o disposto no § 1o do art. 50
do Regulamento Brasileiro. Contudo, as empresas Inddstria Quimica Anastacio S.A. e Unique Rubber
Technologies Ltda. ndo apresentaram resposta dentro do prazo adicional, findo em 8 de agosto de 2014.

Foi solicitada a apresentacdo de informag¢des complementares ao questiondrio as empresas
Alpargatas S.A., Auriquimica Ltda., CBS S/A Companhia Brasileira de Sandélias, HBA Hutchinson
Brasil Automotive Ltda., Micro Juntas Industria e Comércio Ltda. e Sociedade Michelin de Participacdes
Indistria e Comércio Ltda., que responderam tempestivamente. Cumpre ressaltar, no entanto, que a
Auriquimica Ltda. ndo forneceu os numerarios de importagao solicitados, enquanto a Sociedade Michelin
de Participacdes Indistria e Comércio Ltda. ndo apresentou versdo restrita de sua resposta ao Apéndice
Il (importagdes do produto objeto da investigacdo) do questiondrio. Dessa forma, as informagdes
fornecidas por essas duas empresas ndo foram consideradas no célculo das despesas de internagao.

Em 8 de agosto de 2014, a Michelin, apresentou, em anexo a sua resposta ao questiondrio do
importador, um parecer elaborado por uma empresa de consultoria empresarial. Tal parecer, criado por
solicitagdo da importadora, discorreu, em sintese, sobre aspectos relevantes do mercado mundial de
borracha E-SBR e potenciais impactos econdmicos que poderiam decorrer da aplicacdo de direito
antidumping sobre as importa¢des investigadas. Doravante, os argumentos constantes daquele parecer
serdo referidos como alegagdes da propria Michelin e serdo tratados nos topicos pertinentes.

Os demais importadores identificados nao responderam o questiondrio enviado.
1.8.3. Dos produtores/exportadores

As empresas Styron Europe GmbH, Synthos Dwory 7 Sp. z.0.0 s.j., Synthos Kralupy A.S., Versalis
S.P.A. e Versalis UK Ltd., apds solicitacdo tempestiva e acompanhada de justificativa para extensiao do
prazo para restituicdo do questiondrio do produtor/exportador, apresentaram suas respostas dentro do
prazo prorrogado.

Apés a andlise das respostas ao questiondrio do produtor/exportador, foram solicitados
esclarecimentos e informac¢des complementares as 5 (cinco) empresas citadas por meio dos Oficios n*
08.207, 08.208, 08.245, 08.249 e 08.250/2014/CGSC/DECOM/SECEX, tendo sido concedido prazo de

10 (dez) dias, contados da ci€ncia, para apresentacdo das respostas.

Tendo em vista que as respostas as solicitagdes de informacdes complementares foram apresentadas
dentro do prazo estipulado e que sdo anteriores a 11 de setembro de 2014, data de corte estipulada para
fins de recebimento de informagdes para determinag@o preliminar, foram consideradas as informacdes
complementares fornecidas pelas 5 (cinco) empresas citadas.

1.9. Das verificacoes in loco

Conforme o disposto no § 3° do art. 52 do Decreto n® 8.058, de 2013, realizou-se verifica¢io in loco
nas instalacdes da Lanxess Elastomeros do Brasil S/A, em Sao Paulo/SP, no periodo de 21 a 25 de julho
de 2014, com o objetivo de confirmar as informacdes prestadas pela empresa no curso da investigacao.

Na ocasido, foram cumpridos os procedimentos previstos no roteiro de verificacdo enviado
previamente a empresa, tendo sido verificados os dados apresentados na peticdo e em suas informacgdes
complementares.
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Foram consideradas vdlidas as informagdes apresentadas pela empresa ao longo da investigagao,
depois de realizadas as correcdes pertinentes. Os indicadores da industria doméstica constantes deste
Anexo incorporam os resultados da verificacao in loco.

A versdo restrita do relatério de verificagdo in loco consta dos autos restritos do processo e os
documentos comprobatérios foram recebidos em bases confidenciais.

As possiveis datas das verificacdes in loco a serem realizadas nos produtores/exportadores estdo
discriminadas no item 1.8 deste Anexo.

1.10. Dos prazos da investigacao
Sdo apresentados no quadro abaixo os prazos a que fazem referéncia os arts. 59 a 63 do Decreto n°

8.058, de 2013, conforme estabelecido pelo § 5° do art. 65 do referido decreto. Esses prazos servirdo de
parametro para o restante da presente investigacao:

Disposicao legal
Decreto n® 8.058, de 2013

art. 59

Prazos Datas previstas

Encerramento da fase probatéria da
investigacao

Encerramento da fase de
art.60 manifestacdo sobre os dados e as 7 de janeiro de 2015
informacodes constantes dos autos
Divulgacdo da nota técnica contendo
os fatos essenciais que se encontram
em andlise e serdo considerados na
determinacao final

Encerramento do  prazo  para
apresentacdo  das  manifestacdes
art. 62 finais pelas partes interessadas e 11 de fevereiro de 2015
encerramento da fase de instrugdo do
processo

Expedicao, pelo DECOM, do parecer
de determinacdo final

18 de dezembro de 2014

art. 61 22 de janeiro de 2015

art. 63 26 de fevereiro de 2015

Ademais, conforme o disposto no art. 175 do Regulamento Brasileiro, foram notificadas as
empresas Versalis S.p.A., Versalis UK Ltd., Styron Deutschland GmbH, Synthos Dwory 7 Sp. z.0.0. s.j. €
Synthos Kralupy A.S., por meio dos Oficios n* 8.658, 8.558, ¢ 08.628/2014/CGSC/DECOM/SECEX,
respectivamente, da intencdo de se realizar verificacdes in loco, informando-as das datas sugeridas para
realizacdo das visitas.

Cumpre ressaltar que, conforme informado nas notificacOes enviadas as referidas empresas, a
realizacdo de verificagdes in loco estd condicionada a restitui¢do completa e tempestiva das informacoes
complementares solicitadas. Em caso de ndo apresentacdo ou apresentacdo inadequada ou intempestiva
das informagdes solicitadas, se poderd cancelar a visita e utilizar-se da melhor informagao disponivel em
suas determinagdes, conforme previsto no § 3° do art. 50 e no Capitulo XIV do Regulamento Brasileiro.

Isto posto, apresentam-se abaixo as datas sugeridas as empresas citadas para realizacdo das
verificagdes, conforme constam das respectivas solicitacdes de anuéncia:
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Produtor/Exportador Cidade —Pais Data
Synthos Dwory 7 Sp. z.0.0 s.j. | Oswiecim — Poldnia 20 a 24 de outubro de 2014
Synthos Kralupy A.S. Kralupy — Republica Tcheca 27 a 31 de outubro de 2014
Styron Deutschland GmbH Horgen - Suica 27 a 31 de outubro de 2014
Versalis S.P.A. San Donato Milanese (Milao) — Italia | 03 a 07 de novembro de 2014
Versalis UK Ltd. Southampton — Reino Unido 10 a 14 de novembro de 2014

2. DO PRODUTO OBJETO DA INVESTIGACAO
2.1. Do produto

O produto objeto da investigagdo € a borracha de estireno-butadieno polimerizada em emulsdo a
frio (Emulsion Styrene-Butadiene Rubber), ndo estendida em o6leo plastificante, com teor de estireno
combinado de 23,5%, e estendida em O6leo plastificante, com teor de estireno combinado de 23,5% ou de
40%, quando origindria da Unido Europeia.

O produto objeto da investigacdo € usualmente classificado nas seguintes linhas do sistema
numérico definido pelo International Institute of Synthetic Rubber Producers, Inc.(IISRP): E-SBR 1500,
E-SBR 1502, E-SBR 1712, E-SBR 1721, E-SBR 1723, E-SBR 1739, ESBR 1740, E-SBR 1753, E-SBR
1759, E-SBR 1763, E-SBR 1769, E-SBR 1778, E-SBR 1779, E-SBR 1783, E-SBR 1789, E-SBR 1793,
E-SBR 1799 e outras linhas da série 1700 que contenham, em média, 23,5% ou 40% de estireno
combinado, independentemente do tipo de Oleo plastificante que o produtor utilize na fabricacdo da
borracha.

Outras borrachas da série 1500, incluindo as linhas 1507, 1509 e 1570, e outras borrachas da série
1700 que contenham teor de estireno diferente de 23,5% ou 40% (considerando-se a variacdo) estdo fora
do escopo da investigacao.

Em geral, os diversos tipos de E-SBRs sao classificados conforme suas caracteristicas, de acordo
com o sistema numérico definido pelo IISRP, embora a utilizacao dessa classificacdo ndo seja obrigatdria,
uma vez que o IISRP nado possui atribui¢do normativa. No entanto, o sistema numérico definido pelo
IISRP ¢ utilizado por cerca de 90% dos produtores mundiais de E-SBR, sendo usado globalmente como
padrao para classificagdo das borrachas de estireno-butadieno.

A E-SBR consiste em copolimero composto de estireno e de butadieno polimerizado com uso de
misturas de solucdes aquosas de sabdes resinosos e graxos com uso de baixas temperaturas de
polimerizacao (7 a 10° C). Esses copolimeros podem ter diferentes propor¢des de estireno e butadieno,
podem ser estabilizados com antioxidantes manchantes, que dao colora¢do escura a borracha, ou com
antioxidantes nao manchantes, que preservam a coloracdo clara do elastdmero, € podem ou ndo ser
estendidos em 6leo plastificante.

As matérias-primas utilizadas na fabricacdo do produto investigado sdo: (i) butadieno; (ii) estireno;
(iii) acido graxo; (iv) sabdo resinoso; (v) eletrolito, sais inorganicos de sédio ou potdssio; (vi) ditionito de
sédio; (vii) sulfato ferroso; (viii) formaldeido sulfoxilato de sédio; (ix) 4cido etilenadiamino tetra-acético;
(x) hidropeéxido organico; (xi) dodecil mercaptan; (xii) terminador de reagdo; (xiii) dgua; (xiv)
antioxidante manchante ou ndo manchante; e (xv) dleo plastificante.

De acordo com o sistema numérico definido pelo IISRP, as E-SBRs 1500 e 1502 apresentam teor
de estireno combinado de 23,5%, admitindo-se variacdo de até 2 (dois) pontos percentuais (p.p.) para
mais ou para menos, e auséncia de 6leo plastificante em suas composi¢des. O que difere essas duas E-
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SBRs € a presengca de antioxidante manchante na composicdo da E-SBR 1500 e a utilizacdo de
antioxidante ndo manchante na E-SBR 1502.

Segundo a classificacdo do IISRP, as borrachas de estireno-butadieno das linhas E-SBR 1712, E-
SBR 1723, E-SBR 1753, E-SBR 1763, E-SBR 1778, E-SBR 1783 ¢ E-SBR 1793, apresentam teor de
estireno de 23,5%, admitindo-se variagdo de até 2 (dois) p.p. para mais ou para menos, € presenca dos
seguintes 6leos plastificantes em suas composi¢des:

- E-SBR 1712: Distillate Aromatic Extract (DAE)

- E-SBR 1723: Treated Distillate Aromatic Extract (TDAE)

- E-SBR 1753: Heavy Naphtenic Black (Black Oil)

- E-SBR 1763: Heavy Naphthenic (HN)

- E-SBR 1778: Nafténico

- E-SBR 1783: Residual Aromatic Extract (RAE)

- E-SBR 1793: Treated Residual Aromatic Extract (TRAE)

Ademais, a classificacdo numérica definida pelo IISRP indica que as borrachas de estireno-
butadieno das linhas E-SBR 1721, E-SBR 1739, ESBR 1740, E-SBR 1759, E-SBR 1769, E-SBR 1779,
E-SBR 1789 e E-SBR 1799, apresentam teor de estireno de 40%, admitindo-se variacdo de até 2 (dois)
p-p- para mais ou para menos, € presenca dos seguintes 6leos plastificantes em suas composicoes:

- E-SBR 1721: DAE

- E-SBR 1739: TDAE

- E-SBR 1740: Mildly or Medium Extracted Solvate (MES)

- E-SBR 1759: Black Oil

- E-SBR 1769: HN

- E-SBR 1779: Nafténico

- E-SBR 1789: RAE

- E-SBR 1799: TRAE

O processo de produgdo do produto objeto da investigacdo, em termos gerais, se dd por meio da
polimerizacdo em emulsdo via radicais livres, que ocorre geralmente numa cadeia de 11 a 15 reatores em
série e temperatura de 10°C. Ao final do processo de polimerizacdo a finalizacdo da reacdo € assegurada
pela adi¢do de agente terminador de cadeia no ponto de conversdo desejado, geralmente de 60% a 70%,
obtendo-se assim uma emulsdo de latex. Apds a obtengdo do latex na drea de reacdo, o mesmo € enviado

para tanques de armazenamento e depois coagulado através de um sistema de eletrdlito/acido na
temperatura de 75°C. No caso das E-SBR da série 1700, o dleo plastificante € incorporado ao polimero
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através de uma emulsao de 6leo adicionada ao latex no tanque de mistura, e depois coagulado através de
um sistema eletrélito/acido na temperatura de 75°C. Em ambos o0s casos, a coagulacdo produz grumos de
borracha com umidade elevada, que passam por uma maquina desumidificadora e depois por secadores
com ar aquecido a temperaturas de cerca de 120°C. Por fim, os grumos secos sdo pesados e depois
prensados, o que modela a borracha no formato de comercializa¢io desejado pelo produtor.

Assim, nos termos do art. 10 do Decreto n® 8.058, de 2013, o produto objeto da investigag¢do
engloba produtos que apresentam caracteristicas fisicas, composi¢do quimica e caracteristicas de mercado
semelhantes.

2.1.1. Da classificacao e do tratamento tarifario

O produto objeto da investigagao estd classificado na Nomenclatura Comum do MERCOSUL
(NCM) nos codigos 4002.19.11 — borrachas de estireno-butadieno, em folhas, chapas ou tiras; e
4002.19.19 — borracha de estireno-butadieno, em outras formas primaérias.

Classificam-se nesse item tarifirio, além do produto objeto da investigacdo, borrachas
termopldasticas, resinas de estireno e butadieno com teor superior a 60%, borrachas de estireno e butadieno
produzidas em processos de polimerizacdo a quente (linha E-SBR 1000) e borrachas de estireno e
butadieno produzidas em processo de polimerizagdo em solug¢do (SSBR), assim como outros produtos.

A aliquota do Imposto de Importagao para os referidos itens tarifarios se manteve em 12% no
periodo de janeiro de 2009 a dezembro de 2013.

Cabe destacar que a Argentina goza de preferéncia tarifaria de 100% por conta do Acordo de
Complementacdo Economica (ACE) 18, firmado no ambito da Associagdo Latino-americana de
Integracdo (ALADI) em 20 de novembro de 1991.

Em relacdo as importacdes origindrias do México, convém destacar que possuem preferéncia
tarifaria de 20% acordada no ambito do Acordo de Preferéncias Tarifarias Regionais n°® 04.
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2.2. Do produto fabricado no Brasil

O produto fabricado no Brasil engloba a borracha de estireno-butadieno polimerizada em emulsao a
frio (E-SBR), das linhas E-SBR 1500, E-SBR 1502, E-SBR 1712, E-SBR 1763, E-SBR 1793, E-SBR
1721, E-SBR 1769 e E-SBR 1799. Comercialmente, o produto fabricado pela peticiondria € classificado
sob o codigo “Buna SE”.

Segundo informagdes apresentadas na peticdo, as E-SBRs fabricadas no Brasil sdo utilizadas nas
mesmas aplicagdes, possuem as mesmas caracteristicas € a mesma rota tecnolégica das E-SBRs
importadas da Unido Europeia.

2.3. Da similaridade

O § 1° do art. 9° do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece lista dos critérios objetivos com base nos
quais a similaridade deve ser avaliada. O §2° do mesmo artigo estabelece que tais critérios ndo constituem
lista exaustiva e que nenhum deles, isoladamente ou em conjunto, serd necessariamente capaz de fornecer
indicacao decisiva.

Dessa forma, conforme informacdes obtidas na peticdo e nas respostas aos questiondrios dos
produtores/exportadores e importadores, o produto objeto da investiga¢do e o produto similar produzido
no Brasil:

(1) sao produzidos a partir das mesmas matérias-primas: butadieno, estireno, dcido graxo, sabdo
resinoso, eletrélito (sais inorganicos de sédio ou potéssio), ditionito de sodio, sulfato ferroso, formaldeido
sulfoxilato de sddio, dcido etilenodiamino tetra-acético, hidroperéxido organico, dodecil mercaptan,
terminador de reacdo, d4gua, antioxidante manchante ou ndo manchante e 6leo plastificante;

(i) apresentam a mesma composicdo quimica: butadieno, estireno, dcidos organicos (graxos e
resinosos), sais organicos, antioxidante e 6leo plastificante;

(ii1) possuem as mesmas caracteristicas fisicas: se apresentam na forma de grumos secos, que sao
prensados em forma de fardos, chapas, folhas, tiras etc;

(iv) observam as mesmas especificacdes técnicas estabelecidas pelo IISRP;

(v) sdo produzidos segundo processo de produgdo semelhante, composto por 6 etapas basicas
(polimerizacdo, reagdo, coagulacio, secagem, prensagem e embalagem);

(vi) tétm os mesmos usos e aplicagdes, sendo utilizados principalmente na fabricacdo de pneus para
veiculos, bandas de rodagem, calcados, mangueiras de borracha, correias transportadoras e outros
artefatos de borracha.

(vil) apresentam alto grau de substitutibilidade, visto que s@o concorrentes entre si, além de
destinarem-se aos mesmos segmentos industriais e comerciais;

(viii) sdo vendidos através dos mesmos canais de distribui¢do, na medida em que a grande maioria
dos importadores brasileiros de E-SBR da Unido Europeia também sdo clientes da Lanxess.
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2.4. Das manifestacoes sobre a similaridade

Em manifestacdo protocolada em 8 de agosto de 2014, a Styron alegou que os produtos E-SBR
classificados nos cédigos 1723, 1753, 1778, 1783, 1739, 1740, 1759, 1779 e 1789 do IISRP ndo poderiam
ser objeto da presente investigacdo, pois nao sdo fabricados pela industria doméstica. Segundo a empresa,
tais produtos apresentam comportamentos, caracteristicas fisico-quimicas, normas e especificacdes
técnicas distintas dos produtos fabricados pela peticiondria.

A Styron afirmou que as borrachas E-SBR das linhas 1723 e 1739, exportadas regularmente para o
Brasil, trazem em sua composi¢cdo um tipo de o6leo ndo utilizado nos produtos fabricados pela
peticiondria, o Treated Distillate Aromatic Extract — TDAE. De acordo com a exportadora, as inddstrias
que utilizam E-SBR como insumo nio poderiam substituir as linhas 1723 e 1739 por outros tipos de
borracha sem empreender grandes ajustes em seu processo produtivo, tais como alteragdes na propor¢ao
dos demais insumos e até troca/substitui¢do de alguns deles, em razdo das diferentes caracteristicas fisico-
quimicas do 6leo TDAE.

Dessa forma, a Styron concluiu que o produto fabricado pela Lanxess ndo poderia ser considerado
similar a borracha E-SBR das linhas 1723 e 1739.

Nas respostas apresentadas ao questiondrio, as empresas Sociedade Michelin de Participacdes
Indtstria e Comércio Ltda., doravante também denominada “Michelin”, Pirelli Pneus Ltda. e Trop
Comércio Exterior Ltda., importadoras das linhas 1723 e/ou 1739, também apontaram a inexisténcia de
producdo nacional desses tipos de E-SBR.

2.5. Do posicionamento acerca das manifestacoes

O art. 9° do Decreto n® 8.058, de 2013, considera “produto similar” o produto idéntico ou, na
auséncia deste, o produto que apresente caracteristicas muito préximas as do produto objeto da
investigacao.

De acordo com as informagdes constantes dos autos, o tipo de 6leo extensor empregado € o Gnico
aspecto que diferencia a borracha E-SBR das linhas 1723 e 1739 de outros produtos da linha 17XX com
os mesmos teores de estireno. Nesse ponto, constatou-se que as linhas 1723 e 1739 sdo produzidas com
6leo TDAE, ao passo que os produtos 17XX fabricados pela industria doméstica utilizam 6leo TRAE
(1712TE, 1721TE) ou HN (1712HN, 1721HN). Isso ndo obstante, ndo se observaram outras diferencas
relevantes entre o produto fabricado no Brasil e o produzido na Unido Europeia. Com efeito, ambos
possuem as mesmas caracteristicas técnicas, t€tm os mesmos usos e aplicagdes e apresentam alto grau de
substitutibilidade, visto que sdo concorrentes entre si.

Nesse sentido, cumpre destacar que a propria Styron afirmou que as industrias que utilizam E-SBR
em sua producdo poderiam substituir produtos das linhas 1723 e 1739 por outros tipos de borracha
mediante ajustes em seu processo produtivo, tais como alteracdes na proporcdo de outros insumos ou
substituicdo de alguns deles.

Ademais, registre-se que todos os importadores que enviaram resposta ao questiondrio afirmaram
que o produto fabricado pela indistria doméstica é equivalente ao importado. Apenas as empresas
Michelin e Trop Comércio Exterior Ltda. fizeram ressalvas relativas as linhas 1723 e 1739, quanto ao tipo
de dleo extensor utilizado.
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Diante do exposto, mantém-se o entendimento de que o produto fabricado no Brasil € similar ao
produto objeto da investigagdo. As borrachas E-SBR da série 17XX sdo fabricadas com diferentes tipos
de 6leo, e a utilizagdo de um o6leo extensor em vez de outro ndo altera as caracteristicas essenciais do
produto final.

2.6. Da conclusao a respeito do produto e da similaridade

Tendo em conta a descricao detalhada contida no item 2.1 deste Anexo, conclui-se que o produto
objeto da investigacdo € a borracha de estireno-butadieno polimerizada em emulsdo a frio (E-SBR) nao
estendida em O6leo plastificante, com teor de estireno combinado de 23,5%, e estendida em o6leo
plastificante, com teor de estireno combinado de 23,5% ou de 40%, quando originaria da Unido Europeia.

Conforme o art. 9° do Decreto n°® 8.058, de 2013, o termo “produto similar” serd entendido como o
produto idéntico, igual sob todos os aspectos ao produto objeto da investigagao ou, na sua auséncia, outro
produto que, embora ndo exatamente igual sob todos os aspectos, apresente caracteristicas muito
proximas as do produto investigado. Considerando o exposto nos itens anteriores, concluiu-se que, para
fins de determinacdo preliminar, o produto fabricado no Brasil € similar ao produto objeto da
investigacao.

3. DA INDUSTRIA DOMESTICA

O art. 34 do Decreto n° 8.058, de 2013, define industria doméstica como a totalidade dos produtores
do produto similar doméstico. Nos casos em que ndo for possivel reunir a totalidade destes produtores, o
termo industria doméstico serd definido como o conjunto de produtores cuja producio conjunta constitua
proporcao significativa da producao nacional total do produto similar doméstico.

Conforme mencionado no item 1.5 deste Anexo, a peticiondria € a unica fabricante do produto
similar doméstico.

Por esta razdo, para fins da determinagao preliminar de dano, definiu-se como industria doméstica a
linha de produgdo de E-SBR da empresa Lanxess Elastomeros do Brasil S/A, que representa 100% da
producido nacional do produto similar doméstico.

4. DO DUMPING

De acordo com o art. 7° do Decreto n® 8.058, de 2013, considera-se prética de dumping a introdugio
de um bem no mercado brasileiro, inclusive sob as modalidades de drawback, a um preco de exportacao
inferior ao valor normal.

4.1. Do dumping para efeito do inicio da investigacao

Para fins do inicio da investigacao, utilizou-se o periodo de janeiro a dezembro de 2013, a fim de se
verificar a existéncia de indicios de pritica de dumping nas exportacdes para o Brasil de E-SBR originaria
da UE.

4.1.1. Do valor normal

Para fins de indicacdo do valor normal da UE, a peticionaria apresentou o preco de exportagdo para
terceiro pais, conforme estabelece o art. 42 da Portaria SECEX n® 41, de 11 de outubro de 2013.
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Diante dessa op¢do, a peticiondria selecionou a Argentina como terceiro pais apropriado para a
determina¢do do valor normal, na medida em que o mercado argentino possui caracteristicas semelhantes
ao mercado brasileiro. Ressalte-se, ademais, que os dados de exportacdo de E-SBR da UE para a
Argentina foram obtidos no Eurostat, fonte oficial de estatisticas de comércio exterior dos paises
membros da UE.

Todavia, os dados apresentados pela peticiondria estavam classificados de acordo com o Sistema
Harmonizado de Designacdo e de Codificacdo de Mercadorias (SH), ou seja, os produtos selecionados na
base de dados do Eurostat englobavam todas as mercadorias exportadas da UE para a Argentina que
estivessem classificadas no codigo 4002.19. Dessa forma, a informagdo disponibilizada para fins de
célculo do valor normal abarcou as NCMs 4002.19.11, 4002.19.12, 4002.19.19 e 4002.19.20, o que
resultou no acréscimo de duas NCMs (4002.19.12 e 4002.19.20), comprometendo, assim, a justa
comparacdo entre o valor normal e o preco de exportagao.

A fim de garantir maior acuricia no cdlculo da margem de dumping para a UE, foi solicitado, por
meio do Oficio n® 03.994/2014/CGSC/DECOM/SECEX, que a peticiondria apresentasse informago
complementar a respeito do valor normal da UE, com vistas a garantir a justa comparacao entre o valor
normal e o prego de exportagao.

Em resposta, a peticiondria apresentou dados da IHS Global Inc. (IHS), empresa de consultoria que
realiza consultas mensais ao mercado europeu de E-SBR, pesquisando junto a produtores e consumidores
os precos praticados no més. Cabe mencionar que os relatérios do THS divulgam os precos médios por
més na condicao de venda delivered, sendo que os valores sdo disponibilizados em toneladas e em euros.

Tendo em vista o relatério da IHS apresentado pela peticiondria, considerou-se o preco de E-SBR
explicitado no referido relatério como indicativo adequado para apuragdo do valor normal para a UE.

Ressalte-se que o relatério do IHS apresenta somente os pre¢os médios da linha 1502 e da série
1700. Contudo, considerando as informacdes disponiveis e a similaridade das linhas 1500 e 1502, o
utilizou-se, para fins de inicio da investigagao, os precos da linha 1502 para a série 1500 como um todo.

Assim, com o objetivo de apurar o valor normal da UE, utilizaram-se os dados do relatério do IHS
para calcular a média do preco, de janeiro a dezembro de 2013, das E-SBRs das séries 1500 e 1700,
aplicando a taxa de cambio média mensal oficial, publicada pelo Banco Central do Brasil, para a
conversao dos valores em euro para dolar estadunidense, nos termos do art. 23 do Decreto no 8.058, de
2013, chegando ao valor normal de US$ 2.352,63/t.

4.1.2. Das manifestacoes sobre o valor normal

Em relacdo a metodologia adotada para determinagdo do valor normal, baseada no relatério da THS
Global Inc. apresentado pela peticiondria, os importadores Alpargatas e CBS questionaram a utiliza¢ao
dos precos da linha E-SBR 1502 como parametro para a série 1500 como um todo. Segundo essas
empresas, 0 E-SBR 1502 representa um produto de maior valor agregado e sofisticagdo em relacdo ao E-
SBR 1500, de forma que a utilizacdo do preco do primeiro como referéncia para o segundo produto
poderia implicar distor¢des no valor normal.

A Styron, por sua vez, alegou que houve manipulacdo de dados com o objetivo de superar o limite
de minimis da margem de dumping, pois a adocao do relatério da IHS nao encontraria amparo no Decreto
n® 8.058, de 2013. De acordo com a empresa, deveria ter sido utilizado um “valor construido” para
determinagdo do valor normal, conforme previsto no inciso II do art. 14 do Regulamento Brasileiro, tendo
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em conta a exclusdo do terceiro pais indicado pela peticiondria para apuracao daquele valor (no caso, a
Argentina). Além disso, a Styron entendeu que o fato de o relatério da IHS ndo fornecer dados relativos
aos produtos da linha 1500, compreendidos no escopo da investigagdo, poderia ter impactado
artificialmente a margem de dumping encontrada na abertura.

4.1.3. Do posicionamento acerca das manifestacoes

Conforme o disposto no art. 8° do Regulamento Brasileiro, considera-se valor normal o preco do
produto similar, em operacdes comerciais normais, destinado ao consumo no mercado interno do pais
exportador.

O relatorio da IHS Global Inc. juntado aos autos informa os precos médios praticados no mercado
europeu de borracha E-SBR, baseado em pesquisas realizadas junto a produtores e consumidores. Dessa
forma o referido relatério constitui indicativo adequado dos precos praticados em operagdes comerciais
normais no mercado interno da Unido Europeia.

Ademais, € importante ressaltar que o documento apresentado pela peticiondria foi utilizado na
determinagcdo do valor normal por ter sido considerado, no momento da abertura da investigacdo, a
melhor informagdo disponivel. No entanto, o valor normal apurado para fins de determinacdo preliminar
considerou as informagdes fornecidas pelos produtores/exportadores que apresentaram resposta ao
questiondrio, como serd demonstrado a seguir.

4.1.4. Do preco de exportacio

De acordo com o art. 18 do Decreto n® 8.058, de 2013, o prego de exportagéo, caso o produtor seja
o exportador do produto objeto da investigacdo, € o recebido ou a receber pelo produto exportado ao
Brasil, liquido de tributos, descontos ou redugdes efetivamente concedidos e diretamente relacionados
com as vendas do produto objeto da investigacao.

Para fins de apuracdo do preco de exportacdo de E-SBR da UE para o Brasil, foram consideradas as
respectivas exportacdes destinadas ao mercado brasileiro efetuadas no periodo de investigacdo de
dumping, ou seja, as exportagdes realizadas de janeiro a dezembro de 2013. Os dados referentes aos
precos de exportacdo foram apurados tendo por base os dados detalhados das importagdes brasileiras de
borrachas de estireno-butadieno, classificadas nas NCM/SH 4002.19.11 e 4002.19.19, disponibilizados
pela RFB, na condi¢do FOB, excluindo-se as importacdes de produtos ndo abrangidos pelo escopo da
investigacao.

Ressalte-se que, em parte dos dados detalhados das importacdes brasileiras, disponibilizados pela
RFB, foi possivel diferenciar, por meio das descricdes do produto importado, as importacdes de E-SBR
da série 15 e da série 17. Entretanto, em quantidade significativa dessas operagdes, ndo havia descri¢ao
detalhada da série.

Preco de Exportacao
Valor FOB (US$/t) Quantidade (t) Preco de Exportacio FOB (US$/t)
95.950.036,49 41.907,7 2.289,56

4.1.5. Da margem de dumping

Deve-se ressaltar que o valor normal apurado para a UE, como explicitado anteriormente, foi
apresentado pela peticiondria na condicdo de venda delivered. Ji o preco de exportacdo, conforme
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explicitado no item anterior, foi apurado com base nos dados disponibilizados pela RFB, na condi¢do de
comércio FOB.

Considerou-se justa a comparacdo do preco na condi¢do de venda delivered com o preco de
exportacdo para o Brasil expresso na condicdo de venda FOB, uma vez que as duas condi¢des de venda
incluiriam o valor do transporte do produto até o cliente no mercado interno da UE ou até o porto de
embarque da mercadoria ao Brasil.

Relembre-se que a margem absoluta de dumping € definida como a diferenga entre o valor normal e
o pre¢o de exportacdo, e a margem relativa de dumping se constitui na razdo entre a margem de dumping
absoluta e o preco de exportagao:

Margem de Dumping
Valor Normal Preco de Exportacio Marge;n de Dumping Ma!rgem de .
(US$/t) (US$/1) bsoluta Dumping Relativa
(US$/t) (%)
2.352,63 2.289,56 63,07 2.8

4.1.6. Das manifestacoes sobre o dumping para efeito do inicio da investigacao

Em manifestacdo protocolada em 8 de agosto de 2014, a Michelin alegou que uma diferenca de
2,8% entre o valor normal e o pre¢o de exportacdo ndo poderia ser tomada como indicio de dumping,
pois, segundo a empresa, a volatilidade do mercado de borracha costuma gerar variagdes nos precos da
ordem de 100% ao longo do ano. A Michelin argumentou, ainda, que os precos de borracha E-SBR sao
determinados pelo comportamento do mercado internacional de derivados de petréleo, e que seria
invidvel a pratica de dumping numa industria em que vigoram tais condi¢cdes de concorréncia.

4.1.7. Do posicionamento acerca das manifestacoes

O art. 7° do Regulamento Brasileiro define a pratica de dumping como “(...) a introdu¢do de um
produto no mercado doméstico brasileiro, inclusive sob as modalidades de drawback, a um preco de
exportacdo inferior ao seu valor normal”. Note-se que, para caracterizar a pratica de dumping, basta que
os precos praticados nas vendas destinadas ao mercado brasileiro sejam inferiores ao valor normal do
produto; dessa forma, ndo € necessario que esses precos se mantenham constantes ao longo do periodo de
investigacdo. Portanto, eventual volatilidade dos precos de um produto no mercado internacional nao
bastaria, por si sO, para descaracterizar a pratica de dumping nas exportagdes para o Brasil.

Cumpre destacar, ainda, que a margem de dumping apurada no inicio da investigagcao foi superior
ao limite de minimis, nos termos do § 1° do art. 31 do Decreto n° 8.058, de 2013.

4.2. Do dumping para efeito da determinacao preliminar

Para fins de determinacdo preliminar, utilizou-se o periodo de janeiro a dezembro de 2013 para
verificar a existéncia de dumping nas exportacdes de borracha de estireno-butadieno E-SBR da Uniao
Europeia para o Brasil.

As 5 (cinco) empresas selecionadas apresentaram respostas tempestivas ao questiondrio do
produtor/exportador: Versalis S.p.A., da Itdlia, Versalis UK, do Reino Unido, Styron Deutschland GmbH,
da Alemanha, Synthos Dwory 7 Sp. z.0.0 s.j., da Ucrania, e Synthos Kralupy A.S., da Republica Tcheca.
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Em relacdo a essas empresas, as margens de dumping apuradas para fins de determinagdo preliminar
consideraram as informagdes contidas nas respostas ao questiondrio do produtor/exportador e nas
informacdes complementares apresentadas, muito embora ainda nao tenham sido objeto de verificacdo in
loco.

4.2.1. Da Versalis S.p.A.

A apuracdo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas informacdes prestadas na
resposta da Versalis S.p.A. ao questiondrio do produtor/exportador, bem como nas informagdes
complementares apresentadas em resposta ao Oficio n® 08.207/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 18 de
agosto de 2014.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obteng¢do do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping do produtor/exportador Versalis S.p.A.

4.2.1.1. Do valor normal

O valor normal foi apurado com base nos dados fornecidos pela Versalis S.p.A., relativos aos
precos efetivamente praticados na venda de E-SBR destinado ao consumo no mercado interno da Unido
Europeia, de acordo com o contido no art. 8° do Decreto n® 8.058, de 2013.

Com vistas a apuragdo do valor normal ex fabrica, foram deduzidos dos valores obtidos com as
vendas do produto similar no mercado de comparagdo os montantes referentes a descontos e abatimentos
concedidos, custo financeiro da operacdo, frete interno da unidade de producdo aos locais de
armazenagem, frete interno da unidade de producdo/armazenagem para o cliente, seguro, comissoes,
despesas com assisténcia técnica, despesas indiretas de vendas, custo de manutencio de estoques e custo
de embalagem reportados no Apéndice VI (vendas no mercado interno) da resposta ao questiondrio.
Entretanto, foi recalculado o custo financeiro e o custo de manutencdo de estoques, conforme
metodologia explicada a seguir.

O custo financeiro foi apurado com base na taxa de juros de curto prazo fornecida pela empresa em
resposta ao pedido de informac¢des complementares ao questiondrio, de [confidencial]% ao ano. O valor
referente a cada operacdo foi calculado pela multiplicacdo da taxa didria pelo valor bruto da venda e pelo
numero de dias decorridos entre a data de envio do produto para o cliente e a data de recebimento do
pagamento.

O célculo do custo de manutencdo de estoques, por sua vez, levou em conta a média de dias do
produto em estoque reportada pela empresa, a mesma taxa de juros utilizada na apuracdo do custo
financeiro e o custo médio de producdo do més referente a venda do produto.

Cumpre ressaltar que, para fins de apuracao do custo de producdo, recalcularam-se as despesas com
vendas e as despesas gerais e administrativas reportadas no apéndice VII segundo a metodologia descrita
nas instru¢des do questiondrio do produtor/exportador. Conforme solicitado no questiondrio, as despesas
devem ser alocadas com base na razdo entre essas despesas e o CPV (custo dos produtos vendidos), que
estdo descritos nas demonstragdes financeiras da empresa. A referida razao, por sua vez, deve ser aplicada
sobre o custo de fabricacdo. Tendo em vista que o demonstrativo apresentado pela Versalis S.p.A. ndo
discriminava o valor dessas despesas e do CPV, aplicou-se no cdlculo a melhor informag¢do disponivel,
que foram os percentuais obtidos a partir dos demonstrativos financeiros da Versalis UK, de
[confidencial]% para despesas de vendas e [confidencial]% para despesas gerais e administrativas.
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Buscou-se avaliar, entdo, em atendimento ao art. 14 do Regulamento Brasileiro, se as operacdes de
vendas no mercado interno poderiam ser consideradas como operagdes normais de comércio e utilizadas
na determinacdo do valor normal.

Considerando todo o periodo de investigacao de dumping, verificou-se que [confidencial] toneladas
do produto similar foram vendidas no mercado interno da Unido Europeia a pregos inferiores ao seu custo
unitdrio mensal. Esse volume representou [confidencial]% do volume total de vendas. Conforme o
disposto nos §§ 2° e 3° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, considerou-se que tais vendas foram
realizadas em quantidades substanciais, dado que superaram 20% do volume total de vendas no periodo, e
que foram realizadas ao longo de um periodo razoavel de tempo, tendo em conta que a andlise englobou
os 12 (doze) meses que compdem o periodo de investigacdo da existéncia de dumping.

Posteriormente, apurou-se que, do volume total de vendas abaixo do custo mencionado
anteriormente, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) superaram, no momento da venda, o custo
unitdrio médio ponderado obtido no periodo de investigagdo, para efeito do disposto no inciso I do § 2° do
art. 14 do Regulamento Brasileiro, como periodo razodvel, possibilitando eliminar os efeitos de eventuais
sazonalidades na produ¢do ou no consumo do produto. Essas vendas, portanto, foram consideradas na
determinagdo do valor normal.

O volume restante, de [confidencial] toneladas, foi considerado como tendo sido vendido a pregos
que ndo permitiam cobrir todos os custos dentro de um periodo razodvel, conforme o disposto no inciso
III do § 2° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, e foi desprezado na apura¢io do valor normal.

No periodo de investigacdo da pratica de dumping, [confidencial] toneladas [confidencial]% das
vendas realizadas pela Versalis S.p.A. no mercado interno da Unido Europeia foram destinadas a partes
relacionadas. Apurou-se que, com relacdo a alguns tipos de produto, o preco médio praticado nessas
vendas foi superior, em mais de 3%, ao preco praticado nas vendas para compradores independentes no
mercado europeu. Dessa forma, as vendas para partes relacionadas desses tipos de produto também foram
desconsideradas no célculo do valor normal, conforme o disposto nos §§ 5° e 6° do art. 14 do
Regulamento Brasileiro.

Assim, [confidencial] toneladas [confidencial]% do volume total de vendas do produto similar no
mercado interno da Unido Europeia foram consideradas na determinac¢do do valor normal. Na@o obstante,
conforme o disposto no § 1° do Decreto n® 8.058, de 2013, esse volume foi considerado suficiente, uma
vez superior a 5% do volume de borracha E-SBR exportado para o Brasil durante o periodo investigado.

Foi constatado que alguns tipos de produto, vendidos ao Brasil para certas categorias de cliente
[confidencial], nao foram vendidos no mercado interno da Unido Europeia. Por esse motivo, nos termos
do art. 13 do Decreto n® 8.058, de 2013, o valor normal para esses tipos de produto foi construido com
base no custo de producdo reportado pela empresa para o periodo de investigacdo de dumping, acrescido
de razodvel montante a titulo de despesas gerais, administrativas e financeiras, além do lucro. As despesas
de vendas nao foram consideradas, uma vez que tais despesas foram deduzidas dos respectivos precos de
exportacao.

Considerando que a Versalis S.p.A. teve prejuizo nas operagdes comerciais normais no mercado
interno no periodo da investigacao, foi utilizada a média ponderada das margens de lucro apuradas para as
operacOes comerciais normais das empresas Styron Deutschland GmbH, Synthos Kralupy A.S. e Synthos
Dwory 7 no mercado da Unido Europeia, baseadas em suas respostas ao questiondrio do
produtor/exportador. A margem de lucro apurada correspondeu a [confidencial]%.



(Fls. 18 da Circular SECEX n® 55, de 23/09/2014).

Dessa forma, o valor normal médio ponderado da Versalis S.p.A., na condicdo ex fabrica, alcancou
€ 1.784,68/t (um mil, setecentos e oitenta e quatro euros e sessenta e oito centavos por tonelada).

4.2.1.2. Do preco de exportacao

O preco de exportacdo foi apurado com base nos dados fornecidos pela Versalis S.p.A. em resposta
ao questiondrio do produtor/exportador e ao pedido de informacdes complementares, relativos aos pregos
efetivos de venda do produto objeto da investigacdo ao mercado brasileiro.

A fim de assegurar uma justa comparagdo com o valor normal, nos termos do art. 22 do Decreto n®
8.058, de 2013, o preco de exportacdo foi calculado na condi¢do ex fabrica. Para tanto, dos valores
obtidos com as vendas de borracha E-SBR ao mercado brasileiro foram deduzidos os montantes
referentes a custo financeiro da operagdo, frete interno da unidade de produc¢do aos locais de
armazenagem, frete interno do local de armazenagem ao porto de embarque, seguro, frete internacional,
comissdes, custo de manutencdo de estoques e custo de embalagem reportados no Apéndice VIII
(exportacdes para o Brasil) da resposta ao questiondrio. Ressalte-se, porém, que o custo financeiro e o
custo de manutenc¢do de estoques foram recalculados segundo a metodologia descrita no item anterior.

Registre-se que as operacdes de venda para o Brasil efetivadas em dodlares estadunidenses foram
convertidas para euros, utilizando-se a paridade délar/euro das taxas didrias de venda do periodo, obtidas
a partir do sitio eletronico do Banco Central do Brasil.

Considerando o exposto, o preco de exportacdo médio ponderado da Versalis S.p.A., na condi¢dao
ex fabrica, alcancou € 1.469,49/t (um mil, quatrocentos e sessenta € nove euros € quarenta € nove
centavos por tonelada).

4.2.1.3. Da margem de dumping

O célculo da margem de dumping absoluta, definida como a diferenca entre o valor normal e o
preco de exportacdo, e da margem de dumping relativa, definida como a razdo entre a margem de
dumping absoluta e o preco de exportacao, € explicado no quadro a seguir:

O art. 26 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacao entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transacdes compardveis de exportacdo; ou os valores normais € os precos de exportacao
comparados transacdo a transa¢do; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e os precos
individuais de exportacao, em determinadas situagdes.

No presente caso, conforme ressaltado anteriormente, comparou-se o valor normal médio
ponderado e a média ponderada do preco de exportacdo, ambos ajustados a condicdo ex fabrica. A
comparacdo levou em consideracdo a categoria de cliente. A seguir, o resultado alcancado com a
comparagao:

Margem de Dumping
€nt €n it %)
1.784,68 1.469,49 315,19 214
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Assim, para efeito de determinagdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de dumping de €
315,19/t (trezentos e quinze euros e dezenove centavos por tonelada) nas exportacdes da Versalis S.p.A.
para o Brasil, que equivale 2 margem de dumping de 21,4%.

4.2.2. Da Versalis UK

A apuragdo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas informacdes prestadas na
resposta da Versalis UK ao questiondrio do produtor/exportador, bem como nas informagdes
complementares apresentadas em resposta ao Oficio n°® 08.208/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 18 de
agosto de 2014.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obten¢do do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping do produtor/exportador Versalis UK.

4.2.2.1. Do valor normal

O valor normal foi apurado com base nos dados fornecidos pela Versalis UK, relativos aos precos
efetivamente praticados na venda do produto similar destinado ao consumo no mercado interno da Unido
Europeia, de acordo com o contido no art. 8 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Com vistas a apuragdo do valor normal ex fabrica, foram deduzidos dos valores obtidos com as
vendas do produto similar no mercado de comparagdo os montantes referentes a descontos e abatimentos
concedidos, custo financeiro da operacdo, frete interno da unidade de producdo aos locais de
armazenagem, frete interno da unidade de producdo/armazenagem para o cliente, seguro, comissoes,
despesas com assisténcia técnica, despesas indiretas de vendas, custo de manutencdo de estoques e custo
de embalagem reportados no Apéndice VI (vendas no mercado interno) da resposta ao questiondrio.
Entretanto, foram recalculados o custo financeiro e o custo de manuten¢do de estoques, conforme
metodologia explicada a seguir.

O custo financeiro foi apurado com base na taxa de juros de curto prazo fornecida pela empresa em
resposta ao pedido de informac¢des complementares ao questiondrio, de [confidencial]% ao ano. O valor
referente a cada operacao foi calculado pela multiplicacdo da taxa didria pelo valor bruto da venda e pelo
nimero de dias decorridos entre a data de envio do produto para o cliente e a data de recebimento do
pagamento.

O célculo do custo de manutencdo de estoques, por sua vez, levou em conta a média de dias do
produto em estoque, a mesma taxa de juros utilizada na apuracio do custo financeiro e o custo médio de
producdo do més referente a venda do produto.

Cumpre ressaltar que, para fins de apuracdo do custo de produgdo, foram recalculadas as despesas
com vendas e as despesas gerais e administrativas reportadas no apéndice VII segundo a metodologia
descrita nas instru¢cdes do questiondrio do produtor/exportador. Conforme solicitado no questiondrio, as
despesas devem ser alocadas com base na razdo entre essas despesas e o CPV (custo dos produtos
vendidos), que estdo descritos nas demonstracdes financeiras da empresa. A referida razao, por sua vez,
deve ser aplicada sobre o custo de fabricagdo. No demonstrativo apresentado pela Versalis UK,
apuraram-se os percentuais de [confidencial]% para despesas de vendas e [confidencial]% para despesas
gerais e administrativas.
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Buscou-se avaliar, entdo, em atendimento ao art. 14 do Regulamento Brasileiro, se as operacdes de
vendas no mercado interno poderiam ser consideradas como operagdes normais de comércio e utilizadas
na determinacdo do valor normal.

Considerando todo o periodo de investigacao de dumping, verificou-se que [confidencial] toneladas
do produto similar foram vendidas no mercado interno da Unido Europeia a pregos inferiores ao seu custo
unitdrio mensal. Esse volume representou [confidencial]% do volume total de vendas. Conforme o
disposto nos §§ 2° e 3° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, considerou-se que tais vendas foram
realizadas em quantidades substanciais, dado que superaram 20% do volume total de vendas no periodo, e
que foram realizadas ao longo de um periodo razoavel de tempo, tendo em conta que a andlise englobou
os 12 (doze) meses que compdem o periodo de investigacdo da existéncia de dumping.

Posteriormente, apurou-se que, do volume total de vendas abaixo do custo mencionado
anteriormente, [confidencial] toneladas [confidencial]% superaram, no momento da venda, o custo
unitdrio médio ponderado obtido no periodo de investigagdo para efeito do disposto no inciso I do § 2° do
art. 14 do Regulamento Brasileiro, como periodo razodvel, possibilitando eliminar os efeitos de eventuais
sazonalidades na produ¢do ou no consumo do produto. Essas vendas, portanto, foram consideradas na
determinagao do valor normal.

O volume restante, de [confidencial] toneladas, foi considerado como tendo sido vendido a pregos
que ndo permitiam cobrir todos os custos dentro de um periodo razodvel, conforme o disposto no inciso
III do § 2° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, e foi desprezado na apura¢io do valor normal.

No periodo de investigacdo da préatica de dumping, [confidencial] toneladas [confidencial]% das
vendas realizadas pela Versalis UK no mercado interno da Unido Europeia foram destinadas a partes
relacionadas. Apurou-se que, com relagdo a alguns tipos de produto, o preco médio praticado nessas
vendas foi superior, em mais de 3%, ao preco praticado nas vendas para compradores independentes no
mercado europeu. Dessa forma, as vendas para partes relacionadas desses tipos de produto também foram
desconsideradas no célculo do valor normal, conforme o disposto nos §§ 5° e 6° do art. 14 do
Regulamento Brasileiro

Assim, [confidencial] toneladas [confidencial]% do volume total de vendas do produto similar no
mercado interno da Unido Europeia foram consideradas na determinacdo do valor normal. Nao obstante,
conforme o disposto no § 1° do Decreto n® 8.058, de 2013, esse volume foi considerado suficiente, uma
vez superior a 5% do volume de borracha E-SBR exportado para o Brasil durante o periodo investigado.

Foi constatado que alguns tipos de produto, vendidos ao Brasil para certas categorias de cliente
[confidencial], nao foram vendidos no mercado interno da Unido Europeia. Por esse motivo, nos termos
do art. 13 do Decreto n® 8.058, de 2013, o valor normal para esses tipos de produto foi construido com
base no custo de producdo reportado pela empresa para o periodo de investigacdo de dumping, acrescido
de razodvel montante a titulo de despesas gerais, administrativas e financeiras, além do lucro. As despesas
de vendas nao foram consideradas, uma vez que tais despesas foram deduzidas dos respectivos precos de
exportacao.

Considerando que a Versalis UK teve prejuizo nas operagdes comerciais normais no mercado
interno no periodo da investigacao, foi utilizada a média ponderada das margens de lucro apuradas para as
operacOes comerciais normais das empresas Styron Deutschland GmbH, Synthos Kralupy A.S. e Synthos
Dwory 7 no mercado da Unido Europeia, baseadas em suas respostas ao questiondrio do
produtor/exportador. A margem de lucro apurada correspondeu a [confidencial]%.
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Registre-se que as operagdes de venda no mercado interno efetivadas em libras esterlinas, bem
como o custo de producdo, foram convertidos para euros utilizando-se a paridade libras esterlinas/euros
das taxas didrias de venda do periodo, obtidas a partir do sitio eletronico do Banco Central do Brasil.

Dessa forma, o valor normal médio ponderado da Versalis UK, na condi¢do ex fabrica, alcancou €
1.999,85/t (um mil, novecentos e noventa e nove euros e oitenta e cinco centavos por tonelada).

4.2.2.2. Do preco de exportacao

O preco de exportacdo foi apurado com base nos dados fornecidos pela Versalis em resposta ao
questiondrio do produtor/exportador e do pedido de informacdes complementares, relativos aos pregos
efetivos de venda do produto objeto da investigacdo ao mercado brasileiro.

A fim de assegurar uma justa compara¢ido com o valor normal, nos termos do art. 22 do Decreto n®
8.058, de 2013, o preco de exportacdo foi calculado na condicdo ex fabrica. Para tanto, dos valores
obtidos com as vendas de borracha E-SBR ao mercado brasileiro foram deduzidos os montantes
referentes a custo financeiro da operacdo, frete interno da unidade de producdo aos locais de
armazenagem, frete interno do local de armazenagem ao porto de embarque, seguro, frete internacional,
comissoes, custo de manuten¢do de estoques e custo de embalagem reportados no Apéndice VIII
(exportacdes para o Brasil) da resposta ao questiondrio. Ressalte-se, porém, que o custo financeiro e o
custo de manutenc¢do de estoques foram recalculados segundo a metodologia descrita no item anterior.

Considerando o exposto, o preco de exportacdo médio ponderado da Versalis UK, na condicdo ex
fabrica, alcangou € 1.549,23/t (um mil, quinhentos e quarenta e nove euros e vinte e trés centavos por
tonelada).

4.2.2.3. Da margem de dumping

O célculo da margem de dumping absoluta, definida como a diferenca entre o valor normal e o
preco de exportacdo, e da margem de dumping relativa, definida como a razdo entre a margem de
dumping absoluta e o preco de exportacao, € explicado no quadro a seguir:

O art. 26 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacdo entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transacdes compardveis de exportacdo; ou os valores normais € os precos de exportacao
comparados transacdo a transac¢do; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e os pregos
individuais de exportacao, em determinadas situagdes.

No presente caso, conforme ressaltado anteriormente neste, comparou-se o valor normal médio
ponderado e a média ponderada do preco de exportacdo, ambos ajustados a condicao ex fabrica. A
comparacdo levou em consideracdo o canal de distribuicdo. A seguir, o resultado alcancado com a
comparagao:

Margem de Dumping
€nt €n it %)

1.999,85 1.549,23 450,63 29,1
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Assim, para efeito de determinagdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de dumping de €
450,63/t (quatrocentos e cinquenta euros e sessenta e trés centavos por tonelada) nas exportacdes da
Versalis UK para o Brasil, que equivale a margem de dumping de 29,1%.

4.2.3. Da Styron Deutschland GmbH

A apuragdo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas informacdes prestadas na
resposta da Styron Europe GmbH ao questiondrio do produtor/exportador, bem como nas informacdes
complementares apresentadas em resposta ao Oficio n® 08.245/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 18 de
agosto de 2014.

Cumpre esclarecer que a Styron Deutschland GmbH celebrou contrato de industrializacdo por
encomenda com a empresa Styron Europe GmbH para a produ¢do de E-SBR. Nos termos desse contrato,
a empresa responsavel pela producdo do produto objeto da investigacdo é a Styron Deutschland GmbH,
no entanto as vendas sdo realizadas pela Styron Europe GmbH. Desse modo, as informagdes fornecidas
referiram-se as vendas realizadas pela Styron Europe GmbH do E-SBR de origem alema produzido pela
Styron Deutschland GmbH.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obten¢do do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping do produtor Styron Deutschland GmbH.

4.2.3.1. Do valor normal

O valor normal foi apurado com base nos dados de produgdo fornecidos ela Styron Deutschland
GmbH e nos dados de venda fornecidos pela Styron Europe GmbH, relativos aos precos efetivamente
praticados na venda de E-SBR destinado ao consumo no mercado interno da Unido Europeia, de acordo
com o contido no art. 8 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Com vistas a apuragdo do valor normal ex fabrica, foram deduzidos dos valores obtidos com as
vendas do produto similar no mercado de comparacdo os montantes referentes a frete interno da unidade
de producdo para o cliente, a comissdes, a despesas indiretas de venda, a custo de manutencdo de
estoques e a custo de embalagem, reportados no Apéndice VI (vendas no mercado interno) da resposta ao
questiondrio. Entretanto, desconsiderou-se o custo financeiro reportado e verificou a necessidade de
ajuste no frete interno da unidade de producao para o cliente e no custo de manutengdo de estoques.

A respeito do custo financeiro reportado no Apéndice VI, cumpre esclarecer que a Styron nao levou
em consideracdo o numero de dias entre a data de embarque para o cliente e a data de recebimento do
pagamento, conforme orientacdo constante no questiondrio enviado ao produtor/exportador. A empresa
tampouco justificou a aplicacdo de metodologia diversa quando questionada a esse respeito no pedido de
informagdes complementares, encaminhado por meio do Oficio n® 08.245/2014/CGSC/DECOM/SECEX,
de 18 de agosto de 2014.

Cumpre esclarecer que o recdlculo do custo financeiro por meio da metodologia proposta no
questionario do exportador ndo foi possivel, em virtude de a Styron Europe GmbH nao ter fornecido
informacdes consistentes no campo relativo a data de recebimento do pagamento, no Apéndice VI
Novamente, a empresa optou por ndo corrigir tal informacdo quando questionada no oficio referente ao
pedido de informag¢des complementares.

Desse modo, desconsiderou-se o custo financeiro para fins de célculo do valor normal.
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Com relagdo ao frete interno da unidade de producdo para o cliente no mercado interno, quando
solicitada no questiondrio e na solicitacdo de informacdes complementares, a Styron ndo apresentou a
memoria de cdlculo demonstrando como obteve os valores reportados. Verificou-se ainda que esse campo
do Apéndice VI, referente ao frete interno da unidade de producdo para o cliente no mercado interno, nao
foi preenchido em sua totalidade, pois 35,4% das operagdes foram reportadas com valor zerado, mesmo
nas vendas cujos termos de comércio indicaram que a Styron era responsdvel pelo pagamento do
transporte.

Pelas razdes expostas, e em respeito ao principio da justa comparagdo, ajustaram-se os percentuais
de frete interno da unidade de producgdo para o cliente, tanto no calculo do valor normal quanto no calculo
do preco de exportacdo. A metodologia consistiu na utilizacdo do percentual médio de participagdao do
frete interno da empresa Versalis S.p.A. no seu faturamento bruto. Nas vendas para o mercado interno,
isto é, para a Uniao Europeia, o0 montante aplicado a Styron foi de [confidencial]%.

O célculo do custo de manutencdo de estoques, por sua vez, levou em conta a média de dias do
produto em estoque, por meio da divisao do volume de estoque final em P5 pela quantidade de vendas no
mesmo periodo, e a multiplicacdo por 30. Em seguida, foi aplicada a taxa de juros didria, através da
divisao da taxa de juros anual reportada pela empresa por 365 dias.

Buscou-se avaliar, entdo, em atendimento ao art. 14 do Regulamento Brasileiro, se as operacdes de
vendas no mercado interno poderiam ser consideradas como operacdes normais de comércio e utilizadas
na determinagdo do valor normal. Segundo esse entendimento, as vendas do produto similar no mercado
interno do pafs exportador nido serdo consideradas como operacdes comerciais normais € Serdo
desprezadas na apuracdo do valor normal quando realizadas a precos inferiores ao custo de producao
unitario do produto similar, nele computados os custos de fabricacdo, fixos e varidveis, e as despesas
gerais, administrativas, de comercializacdo e financeiras.

Para fins de apuragdo do custo de produgdo, recalculou-se as despesas com vendas e as despesas
gerais e administrativas reportadas no apéndice VII, segundo a metodologia descrita nas instrucdes do
questionario do produtor/exportador. Conforme solicitado no questiondrio, as despesas devem ser
alocadas com base na razdo entre essas despesas e o CPV (custo dos produtos vendidos), que estdo
descritos nas demonstragcdes financeiras da empresa. A referida razdo, por sua vez, deve ser aplicada
sobre o custo de fabrica¢do. Tendo em vista que a Styron nio apresentou seus demonstrativos financeiros,
mesmo quando solicitado no Oficio n® 08.245/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 18 de agosto de 2014,
aplicou-se no cdlculo os percentuais obtidos para a Versalis UK, de [confidencial]% para despesas de
vendas e [confidencial]% para despesas gerais e administrativas.

Em seguida, considerando todo o periodo de investigacio de dumping, verificou-se que
[confidencial] toneladas do produto similar foram vendidas no mercado interno da Unido Europeia a
precos inferiores ao seu custo unitdrio mensal. Esse volume representou [confidencial]% do volume total
de vendas. Conforme o disposto nos §§ 2° e 3° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, considerou-se que
tais vendas foram realizadas em quantidades substanciais, dado que superaram 20% do volume total de
vendas no periodo, e que foram realizadas ao longo de um periodo razodvel de tempo, tendo em conta que
a andlise englobou os 12 (doze) meses que compdem o periodo de investigacao da existéncia de dumping.

Posteriormente, apurou-se que, do volume total de vendas abaixo do custo mencionado
anteriormente, [confidencial] toneladas [confidencial]% superaram, no momento da venda, o custo
unitdrio médio ponderado obtido no periodo de investigagdo para efeito do disposto no inciso I do § 2° do
art. 14 do Regulamento Brasileiro, como periodo razodvel, possibilitando eliminar os efeitos de eventuais
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sazonalidades na produ¢do ou no consumo do produto. Essas vendas, portanto, foram consideradas na
determinagdo do valor normal.

O volume restante, de [confidencial] toneladas, foi considerado como tendo sido vendido a precos
que nao permitiam cobrir todos os custos dentro de um periodo razodvel, conforme o disposto no inciso
III do § 2° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, e foi desprezado na apuragio do valor normal.

No periodo de investigacdo da pratica de dumping, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) das
vendas realizadas pela Styron no mercado interno da Unido Europeia foram destinadas a distribuidores
relacionados. Apurou-se que, com relagdo a um tipo de produto, o preco médio praticado nessas vendas
foi superior, em mais de 3%, ao preco praticado nas vendas para compradores independentes no mercado
europeu. Dessa forma, as vendas para partes relacionadas desses tipos de produto também foram
desconsideradas no célculo do valor normal, conforme o disposto nos §§ 5° e 6° do art. 14 do
Regulamento Brasileiro.

Constatou-se que o montante vendido no mercado interno ponderado por CODIP pela Styron foi
superior a 5% do volume exportado para o Brasil, de modo que a quantidade de vendas foi considerada
suficiente para a apuracdo do valor normal, conforme, nos termos do disposto no § 1° do art. 12 do
Decreto n® 8.058, de 2013.

Dessa forma, o valor normal médio ponderado da Styron, na condi¢do ex fabrica, alcancou €
1.616,28/t (um mil, seiscentos e dezesseis euros e vinte e oito centavos por tonelada).

4.2.3.2. Do preco de exportacao

O preco de exportagdao foi apurado com base nos dados fornecidos pela Styron em resposta ao
questiondrio do produtor/exportador e ao pedido de informacdes complementares, relativos aos precos
efetivos de venda do produto objeto da investigacdo ao mercado brasileiro.

A fim de assegurar uma justa compara¢ido com o valor normal, nos termos do art. 22 do Decreto n®
8.058, de 2013, o preco de exportacdo foi calculado na condi¢do ex fabrica. Para tanto, dos valores
obtidos com as vendas de borracha E-SBR ao mercado brasileiro foram deduzidos os montantes
referentes a custo financeiro da operagdo, frete interno da unidade de producdo ao porto de embarque,
manuseio de carga, frete internacional, despesas indiretas de venda, custo de manuten¢do de estoques e
custo de embalagem reportados no Apéndice VIII (exportagdes para o Brasil) da resposta ao questiondrio.
Adicionalmente, verificou-se a necessidade de ajuste nas seguintes despesas reportadas, conforme
justificativas e metodologias descritas a seguir:

a) custo financeiro;

b) frete interno da unidade de produc¢do ao porto de embarque;

¢) frete internacional; e

d) custo de manutencao de estoques.

O custo financeiro reportado no Apéndice VIII novamente ndo levou em consideragdo o nimero de
dias entre a data de embarque para o cliente e a data de recebimento do pagamento, conforme orientacao

constante no questiondrio enviado ao produtor/exportador. A empresa tampouco justificou a aplicagao de
metodologia diversa, quando questionada no Oficio n® 08.245/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 18 de
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agosto de 2014. Por tal razao, diferentemente do Apéndice VI, no Apéndice VIII as datas de recebimento
de pagamento ndo apresentaram inconsisténcias e, portanto, foi possivel utilizar a metodologia
supracitada para recalcular o custo financeiro.

O ajuste no frete interno da unidade de produgao ao porto de embarque, por sua vez, pelas mesmas
razdes expostas no cdlculo do valor normal, utilizou o percentual médio extraido dos dados das vendas no
mercado brasileiro da empresa Versalis S.p.A., no montante de [confidencial|%.

O frete internacional reportado pela Styron tampouco pdde ser utilizado em razao de nao ter sido
reportado em sua totalidade. Cumpre reiterar que a empresa mais uma vez optou por ndo corrigir a
informac¢do quando questionada no Oficio n® 08.245/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 18 de agosto de
2014. Para o ajuste do frete internacional da Styron, utilizou-se novamente os dados da empresa Versalis
S.p.A.. O percentual de frete internacional foi de [confidencial]%.

Ressalte-se, também, que o custo de manutengdo de estoques foi recalculado pelo segundo a mesma
metodologia descrita no item anterior.

Finalmente, as operacdes de venda para o Brasil efetivadas em ddlares estadunidenses foram
convertidas para euros, utilizando-se a paridade ddlar/euro das taxas didrias de venda do periodo, em
relacdo a data da venda reportada pela Styron, obtidas a partir do sitio eletronico do Banco Central do
Brasil.

Considerando o exposto, o preco de exportacio médio ponderado da Styron, na condi¢do ex
fabrica, alcancou € 1.571,62/t (um mil, quinhentos e setenta e um euros e sessenta e dois centavos por
tonelada).

4.2.3.3. Da margem de dumping

O célculo da margem de dumping absoluta, definida como a diferenca entre o valor normal e o
preco de exportacdo, e da margem de dumping relativa, definida como a razdo entre a margem de
dumping absoluta e o preco de exportacdo, € explicado a seguir.

O art. 26 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacdo entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos pregos
de todas as transacdes compardveis de exportacdo; ou os valores normais € os precos de exportacao
comparados transacdo a transac¢do; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e os pregos
individuais de exportacao, em determinadas situagdes.

No presente caso, conforme ressaltado anteriormente neste, comparou-se o valor normal médio
ponderado e a média ponderada do preco de exportacdo, ambos ajustados a condicdo ex fabrica. A
comparacdo levou em consideracdo a categoria de cliente. A seguir, o resultado alcancado com a
comparagao:

Margem de Dumping
€/t €/t it %)
1.616,28 1.571,62 44.66 2.8
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Assim, para efeito de determinacdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de dumping de € 44,66/t
(quarenta e quatro euros e sessenta e seis centavos por tonelada) nas exportacdes da Styron para o Brasil,
que equivale a margem de dumping relativa de 2,8%.

4.2.4. Da Synthos Dwory

A apuragdo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas informacdes prestadas na
resposta da Synthos Dwory ao questiondrio do produtor/exportador, bem como na resposta as
informagdes complementares solicitadas por meio do Oficio n® 08.249/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de
21 de agosto de 2014.

A seguir serd exposta a metodologia utilizada para obtencdo do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping do produtor/exportador Synthos Dwory.

4.2.4.1. Do valor normal

O valor normal foi obtido com base nos dados fornecidos pela Synthos Dwory, relativos aos precos
efetivos de venda do produto similar ao mercado doméstico da Unido Europeia, de acordo com o contido
no art. 82 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Para apuracdo do valor normal ex fabrica, foram deduzidos dos valores obtidos com as vendas do
produto similar no mercado interno da Unido Europeia os montantes referentes a outros descontos, custo
financeiro, despesa de armazenagem pré-venda, frete interno da unidade de producdo ou armazenagem
para o cliente, comissdes, despesa de armazenagem pOs-venda, despesa de propaganda, despesa de
assisténcia técnica, outras despesas diretas de vendas, despesas indiretas de vendas e despesa de
manutencdo de estoques. Entretanto, foi recalculado o custo financeiro e a despesa de manutencdo de
estoques, conforme metodologia explicada a seguir.

O custo financeiro foi apurado com base na taxa de juros anual de curto prazo fornecida pela
empresa dividida por 365 dias, de forma a uniformizar o célculo entre todas as empresas. O valor
referente a cada operacdo foi calculado pela multiplicacdo da taxa didria pelo valor bruto da venda e pelo
numero de dias decorridos entre a data de envio do produto para o cliente e a data de recebimento do
pagamento.

O célculo da despesa de manutengdo de estoques, por sua vez, levou em conta a média de dias do
produto em estoque fornecida pela empresa, a mesma taxa de juros utilizada na apuragdo do custo
financeiro e o custo médio de producdo do més referente a venda do produto.

Cumpre ressaltar que, para fins de apuracdo do custo de producdo, recalculou-se as despesas gerais
e administrativas, comerciais, financeiras e as outras despesas reportadas no apéndice VII segundo a
metodologia descrita nas instrugdes do questiondrio do produtor/exportador. Conforme solicitado no
questionario, as despesas devem ser alocadas com base na razdo entre essas despesas € o CPV (custo dos
produtos vendidos), que estdo descritos nas demonstragdes financeiras da empresa. A referida razao, por
sua vez, deve ser aplicada sobre o custo de fabricacdo. No demonstrativo apresentado pela Synthos
Dwory, apurou-se os percentuais de [confidencial]l% para despesas gerais e administrativas,
[confidencial]% para despesas comerciais, [confidencial]% para despesas financeiras e [confidencial]%
para outras despesas.

Além disso, foram excluidas do cdlculo do valor normal as faturas de corre¢do, ja que, de acordo
com a empresa, as faturas originais ja apresentam valor e quantidade corrigidos. Tampouco foram
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consideradas no cdlculo as transacdes cujo produto é borracha E-SBR 1507 e 1570, uma vez que estdao
fora do escopo da investigacao.

Buscou-se avaliar, entdo, em atendimento ao disposto no art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, se as
operacgdes de vendas no mercado interno poderiam ser consideradas como operagdes normais de comércio
e utilizadas na apuracao do valor normal.

Do total das vendas do produto similar realizadas pela Synthos Dwory no seu mercado interno, ao
longo dos 12 meses que compdem o periodo de investigagao da existéncia de dumping, constatou-se que
[confidencial] toneladas ([confidencial]%) do produto similar foram vendidas a precos inferiores ao seu
custo unitario mensal.

Entretanto, realizando-se a analise do volume de vendas abaixo do custo de maneira individualizada
por CODIP, observou-se que, do total das vendas dos CODIPs [confidencial] e [confidencial],
[confidencial] toneladas ([confidencial]% das vendas desse CODIP) e [confidencial] toneladas
([confidencial]% das vendas desse CODIP), respectivamente, foram vendidas a precos inferiores ao seu
custo unitdrio mensal. Conforme o disposto nos §§ 2° e 3° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013,
considerou-se que tais vendas foram realizadas em quantidades substanciais, dado que superaram 20% do
volume total de vendas do CODIP no periodo, e que foram realizadas ao longo de um periodo razodvel de
tempo, tendo em vista que a andlise englobou os 12 (doze) meses que compdem o periodo de investigacao
da existéncia de dumping.

Em cumprimento ao disposto no inciso III do § 2° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, apurou-
se que, do volume total de vendas abaixo do custo dos CODIPs [confidencial] e [confidencial], os pregos
referente as vendas de [confidencial] ([confidencial]%) e [confidencial] toneladas ([confidencial]%),
respectivamente, superaram o custo unitdrio médio ponderado incorrido no periodo da investigacdo.
Considerou-se que a utilizacdo do custo médio incorrido no periodo de doze meses, que englobam o
periodo objeto da investigacdo, configurar-se-ia razodvel, possibilitando eliminar os efeitos de eventuais
sazonalidades na produg¢do ou no consumo do produto.

Os volumes restantes de [confidencial] toneladas ([confidencial]%) do CODIP [confidencial] e
[confidencial] toneladas ([confidencial]%) do CODIP [confidencial] foram considerados como tendo sido
vendidos a precos que ndo permitiram cobrir todos os custos dentro de um periodo razodvel, conforme
disposto no inciso III do § 2° art. 14 do Decreto n°® 8.058, de 2013, e foram desprezados na determina¢io
do valor normal.

No periodo de andlise de dumping, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) das vendas realizadas
pela Synthos Dwory no mercado europeu foram destinadas a partes relacionadas. Apurou-se que o preco
médio praticado nessas vendas foi [confidencial], em [confidencial]%, ao preco praticado nas vendas para
compradores independentes no mercado interno da Unido Europeia. Dessa forma, as vendas para partes
relacionadas também foram desconsideradas no célculo do valor normal, conforme o disposto nos §§ 5° e
6° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Assim, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) do volume total de vendas do produto similar no
mercado interno da Unido Europeia foram analisadas com vistas a apuracdo do valor normal. Nao
obstante, conforme o disposto no § 1° do art. 12 do Decreto n® 8.058, de 2013, esse volume foi
considerado suficiente para determinacdo do valor normal, uma vez superior a 5% do volume de borracha
E-SBR exportada para o Brasil durante o periodo em andlise. Ressalte-se que as categorias de cliente
“distribuidor local” e “trading company” foram agrupadas para fins de comparagdo entre valor normal e
preco de exportacao.
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Registre-se que as operagdes de venda no mercado interno efetivadas em zloty polonés, bem como
o custo de produgdo, foram convertidos para dolares estadunidenses utilizando-se a paridade zloty
polonés/ddlar estadunidense das taxas didrias de venda do periodo, obtidas a partir do sitio eletronico do
Banco Central do Brasil.

Dessa forma, o valor normal médio ponderado da Synthos Dwory, na condi¢do ex fabrica,
alcancou US$ 2.394,40/t (dois mil e trezentos e noventa e quatro ddlares estadunidenses e quarenta
centavos por tonelada).

4.2.4.2. Do preco de exportacao

O preco de exportacdo foi apurado com base nos dados fornecidos pela Synthos Dwory, relativos
aos precos efetivos de venda do produto objeto da investigacdo ao mercado brasileiro.

A fim de assegurar uma justa compara¢do com o valor normal, nos termos do art. 22 do Decreto n®
8.058, de 2013, o preco de exportacao foi calculado na condi¢@o ex fabrica. Para tanto, foram deduzidos
dos precos brutos de venda os montantes referentes a custo financeiro, despesa de armazenagem pré-
venda, frete interno da unidade de producdo ou armazenagem ao porto, comissdes, despesa de
propaganda, despesa de assisténcia técnica, outras despesas diretas de venda, despesa indireta de vendas
incorrida no pais de fabricacdo e despesa de manutencdo de estoques, reportados no Apéndice VIII da
resposta ao questiondrio. Entretanto, recalculou-se o custo financeiro e a despesa de manutengdo de
estoque, conforme metodologia descrita no item anterior.

Em vista do exposto, o preco de exportacio médio ponderado da Synthos Dwory, na condi¢cdo ex
fabrica, alcancou US$ 2.166,62/t (dois mil e cento e sessenta e seis dolares estadunidenses e sessenta e
dois centavos por tonelada).

4.2.4.3. Da margem de dumping

O célculo da margem de dumping absoluta, definida como a diferenca entre o valor normal e o
preco de exportacdo, e da margem de dumping relativa, definida como a razdo entre a margem de
dumping absoluta e o preco de exportacdo, € explicado no quadro a seguir:

O art. 26 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacao entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transacdes compardveis de exportacdo; ou os valores normais € 0os precos de exportacao
comparados transacdo a transac¢do; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e os pregos
individuais de exportacao, em determinadas situagdes.

No presente caso, conforme ressaltado anteriormente, comparou-se o valor normal médio
ponderado e a média ponderada do preco de exportacdo, ambos ajustados a condicdo ex fabrica. A
comparacdo levou em consideracdo o canal de distribuicdo. A seguir, o resultado alcancado com a
comparagao:

Margem de Dumping — Synthos Dwory

US$/t Us$t US$/t (%)

2.394,40 2.166,62 227,78 10,5
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Assim, para efeito de determinac¢do preliminar, concluiu-se pela existéncia de dumping de US$
227,78/t (duzentos e vinte e sete ddlares estadunidenses e setenta e oito centavos por tonelada) nas
exportagdes da Synthos Dwory para o Brasil, que equivale a margem de dumping de 10,5%.

4.2.5. Da Synthos Kralupy

A apuracdo preliminar da margem de dumping foi fundamentada nas informagdes prestadas na
resposta da Synthos Kralupy ao questiondario do produtor/exportador, bem como nas informacgdes
complementares apresentadas em resposta ao Oficio n® 08.250/2014/CGSC/DECOM/SECEX, de 21 de
agosto de 2014.

A seguir estd exposta a metodologia utilizada para obteng¢do do valor normal, do preco de
exportacdo e da respectiva margem de dumping do produtor/exportador Synthos Kralupy.

4.2.5.1. Do valor normal

O valor normal foi apurado com base nos dados fornecidos pela Synthos Kralupy, relativos aos
precos efetivamente praticados na venda do produto similar destinado ao consumo no mercado interno da
Unido Europeia, de acordo com o contido no art. 8 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Com vistas a apura¢do do valor normal ex fabrica, foram deduzidos dos valores obtidos com as
vendas do produto similar no mercado de comparacdo os montantes referentes a outros descontos, custo
financeiro da operacdo, frete interno da unidade de producdo/armazenagem para o cliente, comissoes,
outras despesas diretas de vendas, despesas indiretas de vendas e custo de manutencdo de estoques
reportados no Apéndice VI (vendas no mercado interno) da resposta ao questiondrio. Recalculou-se o
custo financeiro e o custo de manutencao de estoques, conforme metodologia explicada a seguir.

O custo financeiro foi apurado com base na taxa de juros de curto prazo fornecida pela empresa em
resposta ao questiondrio do produtor/exportador e ao pedido de informagdes complementares, de
[confidencial]% ao ano. O valor referente a cada operagdo foi calculado pela multiplicagcdo da taxa didria
pelo valor bruto da venda e pelo nimero de dias decorridos entre a data do embarque para o cliente e a
data de recebimento do pagamento.

O célculo do custo de manuten¢do de estoques, por sua vez, levou em conta as médias de dias do
produto em estoque fornecidas pela empresa, a mesma taxa de juros utilizada na apuracdo do custo
financeiro e o custo médio de producdo do més referente a venda do produto.

Cumpre ressaltar que, para fins de apuracdo do custo de producdo, foram recalculadas as despesas
com vendas e as despesas gerais e administrativas reportadas no apéndice VII segundo a metodologia
descrita nas instrugdes do questiondrio do produtor/exportador. Conforme solicitado no questiondrio, as
despesas devem ser alocadas com base na razdo entre essas despesas e o CPV (custo dos produtos
vendidos), que estdo descritos nas demonstracoes financeiras da empresa. A referida razdo, por sua vez,
deve ser aplicada sobre o custo de fabricagdo. No demonstrativo apresentado pela Synthos Kralupy,
apuraram-se os percentuais de [confidencial]% para despesas de vendas e [confidencial]% para despesas
gerais e administrativas.

Buscou-se avaliar, entdo, em atendimento ao art. 14 do Regulamento Brasileiro, se as operacdes de
vendas no mercado interno poderiam ser consideradas como operagdes normais de comércio e utilizadas
na determinacdo do valor normal.
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Considerando todo o periodo de investigacao de dumping, verificou-se que [confidencial] toneladas
do produto similar foram vendidas no mercado interno da Unido Europeia a pregos inferiores ao seu custo
unitario mensal. Esse volume representou [confidencial]% do volume total de vendas. Em seguida, foram
verificadas as transacdes de acordo com o tipo do produto. Para o produto do tipo [confidencial]
encontraram-se [confidencial] toneladas do produto similar vendidos a um valor abaixo do custo.
Conforme o disposto nos §§ 2° e 3° do art. 14 do Decreto n°® 8.058, de 2013, considerou-se que tais
vendas desse tipo do produto similar foram realizadas em quantidades substanciais, dado que superaram
20% do volume total de vendas no periodo, e que foram realizadas ao longo de um periodo razodvel de
tempo, tendo em conta que a andlise englobou os 12 (doze) meses que compdem o periodo de
investigacdo da existéncia de dumping.

Posteriormente, apurou-se que, do volume total de vendas abaixo do custo mencionado
anteriormente, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) superaram, no momento da venda, o custo
unitdrio médio ponderado obtido no periodo de investigagdo para efeito do disposto no inciso I do § 2° do
art. 14 do Regulamento Brasileiro, como periodo razodvel, possibilitando eliminar os efeitos de eventuais
sazonalidades na produ¢do ou no consumo do produto. Essas vendas, portanto, foram consideradas na
determinagao do valor normal.

O volume restante do produto do tipo [confidencial], de [confidencial] toneladas, foi considerado
como tendo sido vendido a precos que ndo permitiam cobrir todos os custos dentro de um periodo
razoével, conforme o disposto no inciso III do § 2° do art. 14 do Decreto n® 8.058, de 2013, e foi
desprezado na apuracdo do valor normal.

No periodo de investigacdo da pratica de dumping, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) das
vendas realizadas pela Synthos Kralupy no mercado interno da Unido Europeia foram destinadas a partes
relacionadas. Apurou-se que, com relagdo a alguns tipos de produto, o preco médio praticado nessas
vendas foi superior ou inferior a 3% do preco praticado nas vendas para compradores independentes no
mercado europeu. Dessa forma, as vendas para partes relacionadas desses tipos de produto também foram
desconsideradas no célculo do valor normal, conforme o disposto nos §§ 5° e 6° do art. 14 do
Regulamento Brasileiro.

Assim, [confidencial] toneladas ([confidencial]%) do volume total de vendas do produto similar no
mercado interno da Unido Europeia foram consideradas na determinac¢io do valor normal. Nao obstante,
conforme o disposto no § 1° do Decreto n® 8.058, de 2013, esse volume foi considerado suficiente, uma
vez superior a 5% do volume de borracha E-SBR exportado para o Brasil durante o periodo investigado.

Registre-se que as operagdes de venda no mercado interno efetivadas em coroa tcheca, bem como o
custo de producdo, foram convertidos para ddlares utilizando-se a paridade coroa tcheca/ddlar das taxas
diarias de venda do periodo, obtidas a partir do sitio eletronico do Banco Central do Brasil.

Dessa forma, o valor normal médio ponderado da Synthos Kralupy, na condicao ex fabrica,
alcangou US$ 2.191,62/t (dois mil cento e noventa e um ddlares e sessenta e dois centavos por tonelada).

4.2.5.2. Do preco de exportacao
O preco de exportacdo foi apurado com base nos dados fornecidos pela Synthos Kralupy em

resposta ao questiondrio do produtor/exportador e do pedido de informagdes complementares, relativos
aos precos efetivos de venda do produto objeto da investigacdo ao mercado brasileiro.
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A fim de assegurar uma justa compara¢ido com o valor normal, nos termos do art. 22 do Decreto n®
8.058, de 2013, o preco de exportacdo foi calculado na condi¢do ex fabrica. Para tanto, dos valores
obtidos com as vendas de borracha E-SBR ao mercado brasileiro foram deduzidos os montantes
referentes a custo financeiro da operacgdo, frete interno do local de armazenagem ao porto de embarque e
frete internacional, comissoes, outras despesas diretas de vendas, despesas indiretas de vendas e custo de
manutencdo de estoques reportados no Apéndice VIII (exportacdes para o Brasil) da resposta ao
questiondrio. Ressalte-se, porém, que o custo financeiro e o custo de manutencdo de estoques foram
recalculados segundo a metodologia descrita no item anterior.

O volume total do produto objeto da investigagdo exportado pela Synthos Kralupy para o Brasil,
apurado de acordo com os dados fornecidos pela empresa, alcangou [confidencial] toneladas.

Considerando o exposto, o preco de exportacio médio ponderado da Synthos Kralupy, na
condigdo ex fabrica, alcancou US$ 1.990,00/t (um mil, novecentos e noventa ddlares por tonelada).

4.2.5.3. Da margem de dumping

O célculo da margem de dumping absoluta, definida como a diferenca entre o valor normal e o
preco de exportagdo, e da margem de dumping relativa, definida como a razdo entre a margem de
dumping absoluta e o preco de exportagdo, € explicado a seguir:

O art. 26 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece que a existéncia de margem de dumping seja
apurada com base em comparacao entre o valor normal médio ponderado e a média ponderada dos precos
de todas as transacdes compardveis de exportacdo; ou os valores normais e os pre¢os de exportacao
comparados transacdo a transacdo; ou ainda entre um valor normal médio ponderado e os pregos
individuais de exportacao, em determinadas situagdes.

No presente caso, conforme ressaltado anteriormente, comparou-se o valor normal médio
ponderado e a média ponderada do preco de exportacdo, ambos ajustados a condi¢do ex fabrica. A
comparacdo levou em consideracdo o canal de distribuicao. A seguir, o resultado alcancado com a
comparagao:

Margem de Dumping
Valor Normal Preco de Exportacao Marge;nbtsi::hll)tl;mpmg Margege(li;tiegmplng
US$/t US$/t US$/t (%)
2.191,62 1.990,00 201,62 10,1

Assim, para efeito de determinacdo preliminar, concluiu-se pela existéncia de dumping de US$
201,62/t (duzentos e um ddlares e sessenta e dois centavos por tonelada) nas exportacdes da Synthos
Kralupy para o Brasil, que equivale a margem de dumping de 10,1%.

4.3. Da conclusao sobre os indicios de dumping

A margem de dumping apurada nos itens anteriores demonstra a existéncia de indicios de dumping
nas exportacdes de E-SBR da Unido Europeia para o Brasil, realizadas no periodo de janeiro a dezembro

de 2013.
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4.4. Da conclusao preliminar a respeito do dumping

A partir das informag¢des anteriormente apresentadas, determinou-se preliminarmente a existéncia
de dumping nas exportacdes de E-SBR para o Brasil, origindrias da Unido Europeia, realizadas no
periodo de janeiro a dezembro de 2013.

Outrossim, observou-se que as margens de dumping apuradas ndo se caracterizaram como de
minimis, nos termos do § 1° do art. 31 do Decreto n® 8.058, de 2013

5. DAS IMPORTACOES E DO MERCADO BRASILEIRO

Neste item serdo analisadas as importacdes brasileiras e o mercado brasileiro de E-SBR. O periodo
de investigagdo deve corresponder ao periodo considerado para fins de determinacdo de existéncia de
dano a industria doméstica.

Assim, para efeitos de determinagdo preliminar, considerou-se, de acordo com o § 4° do art. 48 do
Decreto n® 8.058, de 2013, o periodo de janeiro de 2009 a dezembro de 2013, dividido da seguinte forma:

P1 — janeiro a dezembro de 2009;
P2 — janeiro a dezembro de 2010;
P3 —janeiro a dezembro de 2011;
P4 — janeiro a dezembro de 2012; e
PS5 — janeiro a dezembro de 2013.
5.1. Das importacoes

Para fins de apuracdo dos valores e das quantidades de E-SBR importados pelo Brasil em cada
periodo, foram utilizados os dados de importacdo referentes aos itens 4002.19.19 e 4002.19.11 da NCM,
fornecidos pela RFB.

Como j4 destacado anteriormente, nas NCMs sob andlise sdo classificadas importagdes de produtos
como borrachas termopldsticas, resinas de estireno e butadieno com teor superior a 60%, borrachas de
estireno e butadieno produzidas em processos de polimerizacdo a quente (linha E-SBR 1000) e borrachas
de estireno e butadieno produzidas em processo de polimerizagao em solu¢do (SSBR), assim como outros
produtos. Por esse motivo, realizou-se depuracdo das importacdes constantes desses dados, de forma a se
obter as informagdes referentes exclusivamente a E-SBR.

A metodologia utilizada consistiu em retirar da base de dados fornecida pela RFB as importacdes
dos produtos que ndo corresponderam a descricdao do produto objeto da investigacdo, bem como aqueles
produtos claramente excluidos do escopo da investigagcao, conforme o item 2.1 deste Anexo.

Ademais, com base nas informacgdes apresentadas pelos importadores, constatou-se que importacoes
cuja descricdo ndo permitia definir com certeza tratar-se ou nao do produto investigado, se referiam a
outros produtos. Dessa forma, essas importacdes, consideradas quando da abertura da investigacao, foram
desconsideradas para fins de determinagdo preliminar.
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5.1.1. Do volume das importacoes

A tabela seguinte apresenta os volumes de importagdes totais de E-SBR no periodo de investigacao

de dano a industria doméstica:

Importacoes Totais (em t)

Origem P1 P2 P3 P4 P5
Unido Europeia 100,0 123,3 149,0 325,3 620,8
Total sob investigacao 100,0 123,3 149,0 3279 6249
Argentina 100,0 95,1 87,1 91,6 89,0
Estados Unidos da América 100,0 19,1 124.,4 61,8 45,5
Coreia do Sul 100,0 38,8 5,3 3,5 9,0
México 100,0 131,6 119,6 138,0 122,1
Russia 100,0 229.5 82,0 46,1 258.9
Outras* 100,0 292.4 22,5 76,6 40,7
Total exceto sob investigacao 100,0 64,7 61,3 50,5 49,7
Total Geral 100,0 70,6 70,1 78,3 107,3

*QObs.: As outras origens incluem: Africa do Sul; Cazaquistdo; China; Coreia do Norte; Emirados Arabes Unidos; Taipé
Chinés; Ira; Japao; Paquistdo; Sérvia; Suiga; e Tailandia.

O volume de importacdes de E-SBR origindrias da Unido Europeia apresentou crescimento durante
todos os periodos considerados. Com efeito, houve aumento de 23,3%, de P1 para P2; de 20,8% de P2
para P3; de 118,4%, de P3 para P4; e de 90,8% de P4 para P5. Ao longo do periodo de investigacdo, de
P1 para P5, observou-se aumento acumulado no volume importado equivalente a 520,8%.

O volume importado de outras origens apresentou queda ao longo de todo o periodo analisado.
Desta forma, houve queda de 35,3%, de P1 para P2; de 5,2%, de P2 para P3; de 17,5%, de P3 para P4; e
de 1,6%, de P4 para P5. Durante todo o periodo analisado, a diminui¢do acumulada dessas importagdes
foi equivalente a 50,3%.

Cabe ressaltar que as importagcdes origindrias da Unido Europeia representaram 58,3% do total de
importagdes em PS5, enquanto, em P1, estas importacdes representaram 10,1%, resultando aumento de
48,2 p.p. Deste modo, a Unido Europeia se tornou a maior fornecedora de E-SBR para o Brasil.

A Argentina, que era a segunda maior fornecedora para o Brasil em P1, atrds da Coreia do Sul, se
manteve na mesma posicdo em P5. No entanto, as importagdes origindrias da Argentina cairam em todos
os periodos, com excecao de P4, em relacdo a P3, caindo 11% de P1 para P5 e 2,8% de P4 para P5.

Observou-se que o volume importado da Coreia do Sul, que era a maior fornecedora para o Brasil
de E-SBR, apresentou reducdo equivalente a 91%, de P1 para P5. No mesmo sentido, as importacdes
origindrias dos EUA, terceiro maior fornecedor em PS5, apresentaram redugdo equivalente a 54,5% na
mesma comparagao.

As importagdes brasileiras totais de E-SBR apresentaram crescimento de 7,3% durante todo o
periodo de investigacdo (de P1 para P5). Observou-se que o aumento das importacdes investigadas foi
contrabalanceado pela reducdo nas importacdes origindrias das demais origens, principalmente da Coreia
do Sul e dos EUA. Desta forma, houve queda de 29,4% nas importagdes totais de P1 para P2, e reducgdo
de 0,6% de P2 para P3. Na sequéncia, houve aumento de 11,6%, de P3 para P4, e de 37,1%, de P4 para
P5.
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5.1.2. Do valor e do preco das importacoes
Visando a tornar a andlise do valor das importagdes mais uniforme, considerando que o frete e o
seguro, dependendo da origem considerada, t€m impacto relevante sobre o preco de concorréncia entre os

produtos ingressados no mercado brasileiro, a andlise foi realizada em base CIF.

As tabelas a seguir apresentam a evolu¢do do valor total e do prego CIF das importacdes totais de
E-SBR no periodo de investigacdo de dano a industria doméstica.

Valor das Importacoes Totais (Mil US$ CIF)

Origem P1 P2 P3 P4 P5
Unido Europeia 100,0 153,8 281,3 524,6 876,1
Total sob investigacao 100,0 153,8 281,3 524,6 876,1
Argentina 100,0 125,2 158,0 158,1 127,2
Estados Unidos da América 100,0 27,2 240,7 117,1 59,6
Coreia do Sul 100,0 54,1 12,9 7,0 14,9
México 100,0 136,4 173,7 201,9 142,5
Russia 100,0 247,6 145,2 73,0 273,1
Outras* 100,0 356,0 33,5 138,0 51,1
Total exceto sob investigacao 100,0 87,3 124,0 97,1 74,0
Total Geral 100,0 94,1 140,2 141,3 157,0

*QObs.: As outras origens incluem: Africa do Sul; Cazaquistdo; China; Coreia do Norte; Emirados Arabes Unidos; Taipé
Chinés; Ird; Japdo; Paquistdo; Sérvia; Suica; e Tailandia.

Os valores das importagdes brasileiras de E-SBR origindrias da Uniao Europeia aumentaram

sucessivamente em todos os periodos analisados. Houve aumento de 53,8% de P1 para P2, de 82,9% de
P2 para P3, de 86,5% de P3 para P4, e de 67%de P4 para P5. Tomando-se todo o periodo de investigacao
(P1 para P5), a elevacdo dos valores das importagdes brasileiras investigadas de E-SBR foi equivalente a
776,1%.

Os valores importados das outras origens apresentou a seguinte evolucao: houve aumentos de 256%
de P1 para P2 e de 312,3% de P3 para P4, e quedas de 90,6% de P2 para P3 e de 63% de P4 para P5. Ao
longo de todo o periodo investigado, verificou-se queda de 48,9%.

Os valores totais das importacdes brasileiras de E-SBR cairam de P1 para P2, e aumentaram
sucessivamente nos periodos seguintes. De P1 para P2, houve queda de 5,9%, e aumentos de P2 para P3,
de 49%, de P3 para P4, de 0,7%, e de P4 para P5, de 11,1%. Tomando-se todo o periodo de investigacao
(P1 para P5), a elevacdo dos valores das importacdes brasileiras de E-SBR foi equivalente a 57%.
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Preco das Importacoes Totais (US$ CIF/t)

Origem P1 P2 P3 P4 P5
Unido Europeia 100,0 124,7 188,9 161,3 141,1
Total sob investigacio 100,0 124,7 188.,9 161,3 141,1
Argentina 100,0 131,7 181,44 172,6 142,9
Estados Unidos da América 100,0 142,1 193.,5 189,6 131,0
Coreia do Sul 100,0 139,2 2420 202,8 166,0
México 100,0 103,7 145,2 146,3 116,6
Russia 100,0 107,8 177,0 158,5 105,5
Outras* 100,0 121,8 148,6 180,1 125,6
Total exceto sob investigacao 100,0 1349 202,2 192,0 148,8
Total Geral 100,0 133,4 199,9 180,5 146,3

*QObs.: As outras origens incluem: Africa do Sul; Cazaquistdo; China; Coreia do Norte; Emirados Arabes Unidos; Taipé
Chinés; Ird; Japdo; Paquistdo; Sérvia; Suica; e Tailandia.

Observou-se que o preco CIF médio por tonelada das importagdes brasileiras de E-SBR originérias
da Unido Europeia apresentou a seguinte evolugdo: aumentou 24,7% de P1 para P2, e 51,4% de P2 para
P3. Na sequéncia, caiu 14,6% de P3 para P4 e 12,5%, de P4 para P5. Considerando-se todo o periodo, de
P1 para P5, o preco de tais importa¢des aumentou 41,1%.

O preco CIF médio por tonelada dos demais fornecedores estrangeiros apresentou a seguinte
trajetéria: aumentou 34,9%, de P1 para P2, e 49,9%, de P2 para P3; caiu em seguida 5,1%, de P3 para P4,
e 22,5%, de P4 para P5. Considerando-se todo o periodo, de P1 para PS5, o preco de tais importacdes
aumentou 48,8%.

Cabe ressaltar que ao preco médio das importacdes origindrias da Coreia do Sul deve ser
acrescentado o direito antidumping aplicado pela Resolugio CAMEX n® 38, publicada no Didrio Oficial
da Unido de 2 de junho de 2011.

5.2. Do mercado brasileiro

Para dimensionar o mercado brasileiro de E-SBR foram considerados os volumes de vendas no
mercado interno da inddstria doméstica, liquidas de devolugdes, bem como as quantidades importadas

totais apuradas com base nos dados de importacdo fornecidos pela RFB, apresentadas no item anterior.

Mercado Brasileiro (t)

Periodo Vendas Internas In3[~)0rta(;0es . Impo.rtago.es N Mercado Brasileiro
Uniao Europeia Demais Origens

P1 100,0 100,0 100,0 100,0

P2 155,0 123,3 64,7 121,2

P3 151,5 149,0 61,3 119,0

P4 139.,5 325,3 50,5 115,0

P5 126,7 620,8 49,7 119,0

Inicialmente, deve-se ressaltar que as vendas internas da indudstria doméstica apresentadas na tabela
anterior representam apenas as vendas de fabricacdo prépria, ndo havendo, portanto, revendas do produto
similar ou de produtos similares importados.
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Observou-se que o mercado brasileiro de E-SBR apresentou crescimento de 21,2%, de P1 para P2, e
3,3%, de P4 para PS5, tendo sofrido quedas de 1,9%, de P2 para P3, e de 3,4%, de P3 para P4.
Considerando todo o periodo de investigacdo de dano, de P1 para P5, o mercado brasileiro cresceu 19%.

Verificou-se que as vendas da indudstria doméstica, apesar de terem aumentado 55%, de P1 para P2,
sofreram quedas sucessivas, de 2,2%, de P2 para P3, de 7,9%, de P3 para P4, e de 9,2%, de P4 para P5.
Considerando todo o periodo, de P1 para P5, as vendas da industria doméstica aumentaram 26,7 %.

As importacdes origindrias da Unido Europeia aumentaram 520,8%, de P1 para PS5, enquanto que as
demais importacdes cairam 50,3%.

Em termos de volume, o mercado brasileiro aumentou 19%, de P1 para P5. As importacdes Unido
Europeia, considerando todo o periodo, aumentaram 520,8%, enquanto as demais importacdes recuaram
50,3%. As vendas da industria doméstica aumentaram 26,7% na mesma comparacdo. De P4 para PS5, por
sua vez, as importagdes origindrias da Unido Europeia aumentaram 305,5%, em detrimento da industria
doméstica, cujas vendas foram reduzidas em 9,2%. O mercado, por sua vez, aumentou 3,3% de P4 para
P5.

5.3. Da evolucao das importacoes

5.3.1. Da participaciao das importacoes no mercado brasileiro

A tabela a seguir apresenta a participagdo das importacdes no mercado brasileiro de E-SBR.

Participacio das Importacoes no Mercado Brasileiro

, Vendas da Industria Importacgoes origens Importacoes Outros
Periodo . . . . ,
Doméstica investigadas Paises
P1 100,0 100,0 100,0
P2 127,8 102,5 53,3
P3 127,3 127.,5 51,4
P4 121,3 285.,0 439
P5 106,5 525,0 41,7

Observou-se que a participacdo das importacdes origindrias da Unido Europeia no mercado
brasileiro aumentou em todos os periodos: 0,1 p.p. de P1 para P2, 1 p.p. de P2 para P3, 6,3 p.p. P3 para
P4 e 9,6 p.p. de P4 para P5 Considerando todo o periodo (P1 a P5), a participacdo de tais importagcdes
aumentou 17 p.p.

Ja a participacao das demais importagcdes recuou em todos os periodos: 16,8 p.p., de P1 para P2, 0,7
p.p. de P2 para P3, 2,7 p.p., de P3 para P4, e 0,8 p.p. de P4 para P5. Considerando todo o periodo, a
participacao de tais importagdes no mercado brasileiro diminuiu 21 p.p.

5.3.2. Da relacao entre as importacoes e a producao nacional

A tabela a seguir apresenta a relagcdo entre as importacdes de E-SBR origindrias da Unidao Europeia
e a produc¢do nacional do produto similar.
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Importacoes Investigadas e Produciao Nacional

Periodo Producio Nacional (A) Importacoes Uniao Europeia (B)
P1 100,0 100,0
P2 114,3 123,3
P3 118,1 149,0
P4 101,8 325,3
P5 87,7 620,8

Observou-se que a relacdo entre as importagdes investigadas e a produgdo nacional de E-SBR
aumentou em todos os periodos: 0,3 p.p. de P1 para P2, 0,6 p.p. de P2 para P3, 7 p.p., de P3 para P4 ¢ 14
p-p., de P4 para P5. Assim, ao se considerar todo o periodo, essa relacdo, que era de 3,6%, em P1, passou
a 25,5%, em P5, representando elevacao acumulada de 21,9 p.p.

5.4. Da conclusao preliminar a respeito das importacoes

No periodo de investigacdo de dano, as importacdes a precos de dumping cresceram
significativamente:

a) em termos absolutos, tendo passado de [confidencial], em P1, para [confidencial] em P4 e
[confidencial], em P5 (aumento de [confidencial] de P4 para PS5 e [confidencial] de P1 para P5);

b) em termos relativos: houve aumento de 520,8%, de P1 para PS5, e de 90,8%, de P4 para P5;

¢) em relacdo ao mercado brasileiro, uma vez que a participacdo de tais importagdes apresentou
aumento de 4%, em P1, para 11,4%, em P4, e 21%, em P5;

d) em relagcdo a producao nacional, dado que a relacdo entre elas, que era de 3,6%, em P1, passou
para 11,5%, em P4, e atingiu 25,5%, em P5.

Diante desse quadro, constatou-se aumento substancial das importacdes a precos de dumping, tanto
em termos absolutos e relativos, quanto em relacdo a produgdo e ao mercado brasileiro.

De acordo com o disposto no art. 30 do Decreto n® 8.058, de 2013, a andlise de dano deve
fundamentar-se no exame objetivo do volume das importacdes a precos de dumping, no seu efeito sobre
os precos do produto similar no mercado brasileiro e no consequente impacto dessas importagdes sobre a
indudstria doméstica.

6. DO DANO

6.1. Dos indicadores da induastria doméstica

Como ji mencionado anteriormente, de acordo com o previsto no art. 34 do Decreto n® 8.058, de
2013, a industria doméstica foi definida como a linha de producao de E-SBR da Lanxess Elastdmeros do

Brasil S.A. Dessa forma, os indicadores considerados neste Anexo refletem os resultados alcangados pela
citada linha de producdo.

O periodo de investigacdo de dano a industria doméstica compreendeu os mesmos periodos
utilizados na anélise das importacdes.
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Ressalte-se, como ja informado anteriormente, que os indicadores da indudstria doméstica constantes
deste Anexo incorporam altera¢des realizadas tendo em conta os resultados da verificacao in loco.

Os valores em reais apresentados pela indudstria doméstica foram corrigidos para o periodo de
investigacdo de dumping, mediante a utilizagdo do Indice Geral de Precos — Disponibilidade Interna
(IGP-DI) da Fundacdo Getilio Vargas.

6.1.1. Do volume de vendas

A tabela a seguir apresenta as vendas da industria doméstica de E-SBR de fabricacdo propria,
destinadas ao mercado interno e ao mercado externo, conforme informado na peticio. As vendas

apresentadas estdo liquidas de devolugdes.

Vendas da Induastria Doméstica (em t)

Periodo Vendas Totais Vendas no M(eil)'cado Interno | Vendas no M(etI;cado Externo
P1 100,0 100,0 100,0
P2 115,8 155,0 70,5
P3 117,1 151,5 77,3
P4 99,1 139,5 52,4
P5 89,9 126,7 47,3

Observou-se que o volume de vendas destinado ao mercado interno aumentou 55% de P1 para P2,
tendo apresentado queda nos periodos seguintes. Com efeito, houve redugdo de 2,2%, de P2 para P3, de
7,.9%, de P3 para P4, e de 9,2%, de P4 para P5. Ao se considerar todo o periodo de investigacdo, o
volume de vendas da industria doméstica para o mercado interno apresentou aumento de 26,7%.

A participagdo das vendas no mercado interno em relagdo as vendas totais de E-SBR aumentou de
18,2 p.p., de P1 para P2, caiu 2,4 p.p. de P2 para P3 e aumentou nos periodos seguintes, 6,1 p.p., e 0,1
p-p-, respectivamente de P3 para P4 e P4 para P5. De P1 para PS5 a participacao aumentou 22 p.p.

Ja as vendas destinadas ao mercado externo diminuiram 29,5%, de P1 para P2, e aumentaram 9,6%,
de P2 para P3. Na sequéncia, apresentaram quedas sucessivas, equivalentes a 32,3%, de P3 para P4, e de
9,7%, de P4 para P5. Ao se considerar o periodo de P1 a P5, as vendas destinadas ao mercado externo da
indudstria doméstica apresentaram queda de 52,7%.

A participacdo destas vendas foram reduzidas 18,2 p.p. de P1 para P2, aumentaram 2,4 p.p. de P2
para P3 e cairam novamente nos periodos seguintes, 6,1 p.p., € 0,1 p.p., respectivamente de P3 para P4 e
P4 para P5. De P1 para PS5 a participagao diminuiu 22 p.p.

Em relacdo as vendas totais da indudstria doméstica, observou-se aumento de 15,8%, de P1 para P2,
e 1,1% de P2 para P3. Na sequéncia, foram reduzidas em 15,3%, de P3 para P4, e 9,3%, de P4 para P5.
Considerando-se os extremos da série, as vendas totais sofreram redugao equivalente a 10,1%, de P1 para
P5.

6.1.2. Da participaciao do volume de vendas no mercado brasileiro

A tabela a seguir apresenta a participacdo das vendas da indudstria doméstica destinadas ao mercado
interno no mercado brasileiro.
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Participacdo das Vendas da Indistria Doméstica no Mercado Brasileiro

Periodo Mercado Brasileiro Vendas Internas da Industria Doméstica
P1 100,0 100,0
P2 121,2 155,0
P3 119,0 151,5
P4 115,0 139,5
P5 119,0 126,7

A participacdo das vendas da industria doméstica no mercado brasileiro de E-SBR aumentou 16,7
p.p.- de P1 para P2. Nos periodos seguintes, apresentou queda de 0,3 p.p. de P2 para P3, 3,6 p.p., de P3
para P4 e 8,9 p.p., de P4 para P5. Considerando-se os extremos da série, observou-se aumento equivalente
a 3,9 p.p. na participacio das vendas da indudstria doméstica no mercado brasileiro.

Desta forma, ficou constatado que, a inddstria doméstica aumentou sua participagdo no mercado
brasileiro de E-SBR de P1 para P5. Ressalte-se, todavia, que esse aumento se deveu unicamente ao
incremento das vendas de P1 para P2, que foi proporcionalmente maior do que o crescimento do mercado
nesse periodo. Ja no dltimo periodo, em relacdo a P4, a queda nas vendas de 12,8 mil t no mercado
interno resultou em perda na participagdo de 8,9 p.p.

6.1.3. Da producao e do grau de utilizacio da capacidade instalada

A tabela a seguir apresenta a capacidade instalada efetiva da inddstria doméstica, sua producao e o
grau de ocupacio dessa capacidade:

Capacidade Instalada, Producao e Grau de Ocupacao

Perfodo Capacidade (prol()il;;)tc(l)us%fr?ilar) Grau de Producao Grau de
Efetiva (t) t) ocupacao (%) (outros) ocupacao (%)
P1 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 100,0 114,3 1144 77,5 112,4
P3 105,0 118,1 112,6 151,8 114,3
P4 107,4 101,8 95,0 113,0 95,4
P5 107,4 87,7 81,7 96,3 82,1

Importante destacar que os volumes de producdo de E-SBR apresentados na tabela anterior se
referem a producdo realizada pela inddstria doméstica nas plantas de Duque de Caxias, localizada no
Estado do Rio de Janeiro, e de Triunfo, localizada no Estado do Rio Grande do Sul, que possuem
processos similares de producdo. Registre-se que o processo produtivo de E-SBR, de acordo com a
peticiondria, ndo gera subprodutos nem coprodutos.

A producdo do produto similar fabricado pela industria doméstica aumentou 14,3%, de P1 para P2,
e aumentou outros 3,3% de P2 para P3. Na sequéncia, caiu 13,8%, de P3 para P4 e caiu novamente

13,8%, de P4 para P5. Considerando os extremos da série, a producao foi reduzida em 12,3% de P1 para
P5.

A capacidade instalada efetiva permaneceu constante de P1 para P2, aumentou 5%, de P2 para P3 e
aumentou outros 2,3%, de P3 para P4. Na sequéncia, permaneceu inalterada. Considerando-se os

extremos da série, houve elevagdo equivalente a 7,4%.

A capacidade efetiva foi calculada [Confidencial].



(Fls. 40 da Circular SECEX n® 55, de 23/09/2014).

O grau de ocupacdo da capacidade instalada com a producdo do produto similar apresentou a
seguinte evolug¢do: aumento de 9,1 p.p. de P1 para P2, seguida de quedas sucessivas, de 1,1 p.p. de P2
para P3, 11,2 p.p., de P3 para P4, e de 8,4 p.p, de P4 para P5. Quando considerados os extremos da série,
verificou-se queda de 11,6 p.p. no grau de ocupagao da capacidade instalada.

O grau de ocupacdo da capacidade instalada, considerando a producdo dos outros produtos,
apresentou a seguinte evolucao: aumento de 8,3 p.p. de P1 para P2 e de 1,3 p.p. de P2 para P3, seguida de
quedas sucessivas, de 12,7 p.p. de P3 para P4, e de 8,9 p.p, de P4 para P5. Quando considerados os
extremos da série, verificou-se queda de 12 p.p. no grau de ocupacdo da capacidade instalada.

6.1.4. Dos estoques

A tabela a seguir indica o estoque acumulado no final de cada periodo analisado, considerando o
estoque inicial, em P1, de 16.345,3 t.

Estoque Final (t)
, Estoque - Vendas Vendas - Outras Estoque
Periodo inic(ilal Produgdo Internas Externas Devolugoes Saidas Fin(;l
P1 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
P2 91,1 1143 154,8 70,2 47,4 126,2 91,1
P3 62,7 118,1 151,3 78,6 168,9 149.,6 62,7
P4 60,0 101,8 139,5 52,0 34,2 35,4 60,0
P5 89,1 87,7 126,6 47,1 37,1 14,7 89,1

Inicialmente, € importante esclarecer que a producdo, conforme informado pela peticiondria, €
realizada para estoque, cujo nivel ideal é definido conforme o volume de vendas planejadas, o tipo de
material e as caracteristicas de cada planta.

O volume do estoque final de E-SBR da indistria doméstica diminuiu sucessivamente 31,2%, de P1
para P2, e 4,3%, de P2 para P3. Em seguida, aumentou 48,6%, de P3 para P4, mas voltou a cair 27,2%, de
P4 para P5. Considerando-se todo o periodo de investigacdo, o volume do estoque final da industria
doméstica decresceu 28,8%.

A tabela a seguir, por sua vez, apresenta a relagdo entre o estoque acumulado e a producdo da
industria doméstica em cada periodo de investigagao.

Relac¢io Estoque Final/Producio

Periodo Estoque Final Producao
P1 100,0 100,0
P2 68,8 1143
P3 65,8 118,1
P4 97,8 101,8
P5 71,2 87,7

A relagdo entre o estoque final e a producao caiu 3,2 p.p. de P1 para P2 e caiu outros 0,3 p.p. de P2

para P3. Na sequéncia, aumentou 3,2 p.p., de P3 para P4, e voltou a cair, 1,2 p.p, de P4 para P5.
Considerando os extremos da série, houve queda de 1,5 p.p. na relagdo entre estoque final e produgao de
P1 para P5.
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6.1.5. Do emprego, da produtividade e da massa salarial

As tabelas contidas neste item apresentam o nimero de empregados, a produtividade e a massa
salarial relacionados a producdo/venda de E-SBR pela Lanxess.

O produto similar € fabricado nas plantas de Triunfo — RS e Duque de Caxias — RJ, cujo regime de
producio € [confidencial], com [confidencial], sendo [confidencial] horas de trabalho por turno.

Ademais, a peticiondria assevera que houve aumento do nimero de empregados [Confidencial]

Numero de Empregados

P1 P2 P3 P4 P5
Linha de Producio 100,0 100,5 118,7 141,9 144,3
Administracio 100,0 119,6 91,1 46,4 35,7
Vendas 100,0 95,2 138,1 119,0 133,3
Total 100,0 103,9 114,6 121,1 121,8

Verificou-se que, de P1 para P2 e de P2 para P3, o nimero de empregados que atuam na linha de
producdo apresentou aumento de 0,5% e 18,1%, respectivamente. No periodo subsequente, apresentou
aumento de 19,5% em relagcdo ao periodo anterior, e de P4 para PS5, apresentou aumento de 1,7%. Ao se
analisar os extremos da série, o nimero de empregados ligados a produ¢do aumentou 44,3%.

Em relagcdo aos empregados envolvidos no setor administrativo do produto similar, houve aumento
19,6% de P1 para P2. Todavia, de P2 para P3, de P3 para P4 e de P4 para P5 o nimero de empregados
que atuam no setor administrativo apresentou diminui¢do de 23,9%, 49% e 23,1%, respectivamente. De
P1 a P5 o nimero de empregados na area administrativa diminuiu 64,3%.

Ja o nimero de empregos ligados as vendas diminuiu 4,8% de P1 para P2 e aumentou 45% de P2
para P3. No periodo subsequente, houve reducao de 13,8% em relacdo ao periodo anterior. No entanto, de
P4 para PS5, o nimero de empregados que atuam no setor de vendas apresentou aumento de 12%. De P1
para P5, o nimero de empregados na drea de vendas aumentou 33,3%.

Com relacdo ao nimero de empregados totais, verificaram-se aumentos sucessivos de P1 a P5,
sendo de 3,9% em P2, 10,3% em P3, 5,6% em P4 e 0,6% em P35, sempre em relacdo ao periodo anterior.
Dessa forma, ao longo de todo o periodo de investigagdao de dano (de P1 para P5), constatou-se aumento
de 21,8% no ndmero total de empregados ligados a producdo/venda do produto similar pela Lanxess.

Produtividade por Empregado

Produciio (t) Empregados l~igados a Produ(_,;ﬁo' (t) por empreigado
producio envolvido na producao
P1 100,0 100,0 100,0
P2 114,3 100,5 113,7
P3 118,1 118,7 99,6
P4 101,8 141,9 71,8
P5 87,7 144,3 60,9

A produtividade por empregado ligado a producao oscilou durante o periodo, aumentando 13,7% de
P1 para P2, mas com reducdo de 12,4%, 28% e 15,2%, de P2 para P3, de P3 para P4 e de P4 para P5,
respectivamente. Considerando-se todo o periodo de investigacdo de dano, a produtividade por
empregado ligado a producao diminuiu 39,1%.
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Percebe-se que o menor indice de produtividade por empregado foi registrado em P5, quando
atingiu apenas 558,2 toneladas por empregado ligado a producgdo, o que pode ser explicado pelo fato de,
em P5, o nimero de empregados ligados a producdo ter aumentado, apesar da queda do volume de
producao.

Ressalte-se a forma de apuragdo dos valores envolvidos no célculo: enquanto o nimero de
empregados ligados a produg@o € o constante nos registros da empresa no ultimo més de cada um dos
periodos de investigacdo de dano, os volumes de producdo referem-se a fabricacdo do produto similar de
12 meses.

Massa Salarial (Em mil R$ corrigidos)

P1 P2 P3 P4 P5
Linha de Producio 100,0 114,7 150,8 161,4 161,1
Administracio 100,0 127,1 106,2 71,3 45,4
Vendas 100,0 115,4 115,8 128,8 129,6
Total 100,0 117,0 140,1 142,6 137,8

Sobre o comportamento do indicador de massa salarial dos empregados da linha de producao, em
reais corrigidos, observaram-se aumentos de 14,7%, 31,5%, 7%, de P1 para P2, de P2 para P3, de P3 para
P4, respectivamente, e queda de 0,1% de P4 para P5. Ademais, analisando-se os extremos da série,
verificou-se aumento de 61,1% da massa salarial dos empregados ligados a produg¢do no periodo de
investigacdo de dano como um todo.

A massa salarial dos empregados ligados a administragdo aumentou 27,1%, de P1 para P2, e caiu
nos periodos seguintes: 16,4%, de P2 para P3, 32,9% de P3 para P4, e 36,4%, de P4 para P5. De P1 para
P5, houve queda de 54,6%.

A massa salarial dos empregados ligados as vendas aumentou em todos os periodos: 15,4% de P1
para P2, 0,3%, de P2 para P3, 11,2% de P3 para P4, e 0,6%, de P4 para P5. Assim, de P1 para PS5, houve
aumento 29,6%.

Ja a massa salarial total aumentou 17% de P1 para P2, 19,7%, de P2 para P3, 1,8% de P3 para P4, e
caiu 3,4%, de P4 para P5. Assim, de P1 para PS5, houve aumento 37,8%.

6.1.6. Da demonstracao de resultado
6.1.6.1. Da receita liquida

A tabela a seguir indica as receitas liquidas obtidas pela Lanxess com a venda do produto similar
nos mercados interno e externo. Cabe ressaltar que as receitas liquidas apresentadas abaixo estdo
deduzidas dos valores de fretes incorridos sobre essas vendas. Ressalte-se que, em razdo dos resultados
obtidos na verificac@o in loco na indudstria doméstica, o valor unitdrio do frete foi alterado em relagcao a
peticdo inicial.
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Receita Liquida (Em mil R$ corrigidos)

Receita Total Mercado Interno Mercado Externo
P1 100,0 100,0 100,0
P2 154,4 175,4 114,8
P3 186,1 201,6 157,0
P4 161,5 194,1 100,3
P5 118,9 144,2 71,3

Conforme a tabela apresentada, a receita liquida em reais corrigidos referente as vendas no mercado
interno aumentou 75,4% e 14,9%, respectivamente, de P1 para P2 e de P2 para P3. Todavia, de P3 para
P4 e de P4 para PS5, a receita liquida das vendas no mercado interno sofreu queda de 3,7% e 25,7%,

respectivamente. Verificou-se aumento de 44,2% ao se analisar os extremos da série, ou seja, de P1 para
P5.

Por sua vez, a receita liquida obtida com as exportagdes do produto similar pela Lanxess aumentou
de P1 para P2 e de P2 para P3 (14,8% e 36,7%, respectivamente). No entanto, verificaram-se redugdes de
36,1% e 28,9% em P4 e PS5, sempre em relacdo ao periodo imediatamente anterior. Entre P1 e PS5,
constatou-se queda de 28,7% da receita liquida auferida com vendas no mercado externo.

A receita liquida total aumentou nos dois primeiros periodos: 54,4% de P1 para P2, e 20,5% de P2
para P3, e caiu nos periodos seguintes, 13,2% de P3 para P4 e 26,4%, de P4 para P5. Ao se considerar os
extremos do periodo de investigacdo, a receita liquida total obtida com as vendas acumulou elevacdo de
18,9%.

6.1.6.2. Dos precos médios ponderados

Os precos médios ponderados de venda, constantes da tabela abaixo, foram obtidos pela razao entre
as receitas liquidas e as respectivas quantidades vendidas apresentadas anteriormente.

Preco Médio de Venda da Indistria Doméstica (R$/t)

Preco de Venda Mercado Interno Preco de Venda Mercado Externo
P1 100,0 100,0
P2 113,2 162,8
P3 133,1 203,0
P4 139,1 191,6
P5 113,8 150,8

Observou-se que, de P1 para P2, o preco médio do E-SBR de fabrica¢do prépria vendido no
mercado interno apresentou aumento de 13,2%. De P2 para P3 e de P3 para P4 houve aumento de 17,5%
e 4,5%, respectivamente. No periodo seguinte (P4 para P5), observou-se reducdo de 18,2% do preco
médio de venda do produto similar de fabricagdo prépria no mercado interno. Assim, de P1 para P5, o
preco médio de venda da industria doméstica no mercado interno aumentou 13,8%.

Ja o preco médio do produto vendido no mercado externo apresentou sucessivas elevacdes nos dois
primeiros periodos: 62,8%, de P1 para P2, e 24,7%, de P2 para P3. No entanto, nos periodos subsequentes
(de P3 para P4 e de P4 para P5) houve queda de 5,6% e 21,3%, respectivamente, do preco médio de
venda do produto similar de fabricacdo prépria no mercado externo. Tomando-se os extremos da série,
observou-se aumento de 50,8% de P1 para P5 dos precos médios de E-SBR vendido no mercado externo.
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6.1.6.3. Dos resultados e margens

A tabela a seguir mostra a demonstracao de resultado, obtida com a venda de E-SBR de fabricacdo
propria da Lanxess no mercado interno, conforme informado pela peticionaria.

Demonstrativo de Resultados (Mil R$ corrigidos)

P1 P2 P3 P4 P5
Receita Liquida 100,0 175.,4 201,6 194,1 | 144,2
CPV 100,0 171,6 210,7 197,2 | 152,7
Resultado Bruto 100,0 205,8 130,1 169,9 71,7
Despesas Operacionais 100,0 2999 260,5 223,1 | 208,2
Despesas administrativas 100,0 133,6 96,3 86,5 80,9
Despesas com vendas 100,0 186,4 108,8 122,5| 111,3
Resultado financeiro (RF) 100,0 | -686,2 2295 | -658,0| -942
Outras despesas/receitas (OD/R) 100,0| -2449 | -163,6 | -239,9| -147.,9
Resultado Operacional 100,0 163,1 71,0 145,8 18,6
Resultado Operacional s/RF 100,0 131,6 76,8 1159 14,4
Resultado Operacional s/RF e OD/R 100,0 256,1 156,4 233,6 68,0

Obs: As despesas com vendas nio englobam frete e seguro sobre vendas, ja deduzidos da receita liquida.

Com relagdo ao resultado bruto da Lanxess, verificou-se deterioragdo do indicador, que registrou
retracdo de 22,3% de P1 a P5. De P1 para P2 o resultado bruto aumentou 105,8%, caindo 36,8% no
periodo seguinte. De P3 para P4, observou-se novo aumento, de 30,6%, o qual foi seguido por redugao,
dessa vez de 54,3%, de P4 para P5.

O resultado operacional da Lanxess, por sua vez, também apresentou flutuacdes ao longo do
periodo: aumento de 63,1% de P1 para P2, queda de 56,5% de P2 para P3, aumento de 105,4%, de P3
para P4, e por fim queda de 87,3% de P4 para PS5, o que resultou em queda total de 81,4% de P1 para P5.

A mesma tendéncia foi observada ao se analisar o resultado operacional exclusive o resultado
financeiro da empresa, que apresentou retracdo de 85,6% em PS5 quando comparado a P1. Ao longo da
série, verificou-se aumento de 31,6% de P1 para P2, queda de 41,6% de P2 para P3, aumento de 50,9%,
de P3 para P4, e por fim queda de 87,6% de P4 para P5.

O resultado operacional da Lanxess exclusive o resultado financeiro e outras despesas/receitas
operacionais apresentou tendéncia semelhante: aumento de 156,1% de P1 para P2, queda de 38,9% de P2
para P3, aumento de 49,4%, de P3 para P4, e por fim queda de 70,9% de P4 para PS5, o que resultou em
queda total de 32% de P1 para P5.

Ressalte-se que a Lanxess obteve os menores resultados bruto e operacional com a comercializagdo
do produto similar no mercado interno no dltimo periodo de investigacdo de dano, P5.

A tabela abaixo apresenta o demonstrativo de resultados obtido com a venda do produto similar no
mercado interno, por tonelada vendida.
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Demonstrativo de Resultados (R$ corrigidos/t)

P1 P2 P3 P4 P5
Receita Liquida 100,0 113,2 133,1 139,1 113,8
CPV 100,0 110,7 139,1 141,3 120,5
Resultado Bruto 100,0 132,8 85,9 121,7 61,3
Despesas Operacionais 100,0 193,6 172,0 159,8 164,3
Despesas administrativas 100,0 86,2 63,6 62,0 63,9
Despesas com vendas 100,0 120,3 71,8 87,8 87,8
Resultado financeiro (RF) 100,0 -442.6 1514 -471,3 -74,2
Outras despesas/receitas (OD/R) 100,0 -158,0 -108,0 -171,9 -116,7
Resultado Operacional 100,0 105,3 46,8 104,5 14,6
Resultado Operacional s/RF 100,0 84.9 50,7 83,1 11,3
g‘;f}’litad" Operacional s/RF e 100,0 165.2 103.2 1674 537

Obs: As despesas com vendas nio englobam frete e seguro sobre vendas, ja deduzidos da receita liquida.

Verificou-se que o CPV unitdrio aumentou 10,7% de P1 para P2, 25,6% de P2 para P3 e 1,6% de
P3 para P4. J4 de P4 para P5 o CPV unitdrio apresentou reducdo de 14,7%, o que ndo obstou o
incremento de 20,5% do CPV unitério, considerando os extremos da série, ou seja, de P1 para P5.

Com relagdo ao resultado bruto unitdrio da Lanxess, verificou-se significativa deterioracdo do
indicador, que registrou retracdo de 38,7% de P1 a P5. Observou-se aumento de 32,8% de P1 para P2,
queda de 35,3% de P2 para P3, aumento de 41,8%, de P3 para P4, e por fim queda de 49,7%, de P4 para
Ps.

Em relacdo as despesas operacionais unitdrias, houve aumento de 93,6%, P1 para P2, queda de
11,1% de P2 para P3 e de 7,1% de P3 para P4, e por fim aumento de 2,8% de P4 para P5. De P1 para P5
houve aumento de 64,3% das despesas operacionais unitarias.

Considerando o CPV e as despesas operacionais, tomados em conjunto, observou-se que houve
aumentos de 13,9%, 23,2% e 1,2%, de P1 para P2, de P2 para P3, e P3 para P4, respectivamente; na
sequéncia, houve queda de 14%, de P4 para P5. Considerando-se os extremos da série, houve elevacdo de
22,2%, de P1 para P5.

O resultado operacional unitdrio da Lanxess aumentou 5,3% de P1 para P2, caiu 55,5% de P2 para
P3, aumentou de 123%, de P3 para P4, e caiu 86% de P4 para P5, acumulando queda significativa de
85,4% de P1 para P5.

Ao se excluir o resultado financeiro do resultado operacional unitdrio observou-se queda de 15,1%
de P1 para P2, e de 40,2% de P2 para P3, aumento de 63,8%, de P3 para P4, e queda de 86,4% de P4 para
PS5, resultando em queda substancial de 88,7% de P1 para P5.

Ao se excluir do resultado operacional unitdrio o resultado financeiro e as outras despesas/receitas,
observou-se aumento de 65,2% de P1 para P2, queda de 37,5% de P2 para P3, aumento de 62,2%, de P3
para P4, e queda de 67,9% de P4 para PS5, totalizando queda de 46,3% de P1 para P5.

Encontram-se apresentadas, na tabela abaixo, as margens de lucro associadas.
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Margens de Lucro (%)
P1 P2 P3 P4 P5
Margem Bruta 100,0 117,7 64,6 87,6 54,0
Margem Operacional 100,0 92,3 34,6 74,4 12,8
Margem Operacional s/RF 100,0 75,3 38,3 59,3 9,9
Margem Operacional s/RF e OD/R 100,0 1459 77,0 119,7 47,5

Conforme se pode depreender da tabela todas as margens de lucro apresentadas sofreram
deterioracdo significativa no ultimo periodo de investigacdo de dano. Ademais, pode-se constatar que
todas essas margens alcancaram seus piores patamares em P5.

A margem bruta oscilou durante o periodo: aumentou [Confidencial] p.p de P1 para P2, caiu
[Confidencial] p.p de P2 para P3, se recuperou [Confidencial] p.p de P3 para P4, e caiu outros
[Confidencial] p.p de P4 para PS5, totalizando queda de [Confidencial] p.p. de P1 para PS.

A margem operacional aumentou [Confidencial] p.p. em P4 e decresceu [Confidencial] p.p.,
[Confidencial] p.p. e [Confidencial] p.p., respectivamente, em P2, P3 e P5, sempre em relacao ao periodo
imediatamente anterior. Assim, considerando-se todo o periodo de investigacdo, a margem operacional
obtida em P5 diminuiu [Confidencial] p.p. em relacdo a P1.

A margem operacional, exceto resultado financeiro, por sua vez, cresceu [Confidencial] p.p. em P4
e diminuiu [Confidencial] p.p. em P2, [Confidencial] p.p. em P3 e [Confidencial] p.p. em P5, sempre em
relacdo ao periodo anterior. Ao se considerar todo o periodo de investigacdo, a margem operacional,
exceto resultado financeiro, obtida em PS5, diminuiu [Confidencial] p.p. em relacdo a P1.

Com relacdo a margem operacional, exceto resultado financeiro e outras despesas/receitas,
verificou-se aumento de [Confidencial] p.p de P1 para P2, queda de [Confidencial] p.p de P2 para P3,
aumento de [Confidencial] p.p de P3 para P4, e queda de [Confidencial] p.p de P4 para PS5, totalizando
queda de [Confidencial] p.p. de P1 para P5.

6.1.7. Dos fatores que afetam os precos domésticos
6.1.7.1. Dos custos

A tabela seguir mostra a evoluc¢ao dos custos médios de produgcdo de E-SBR em cada periodo de
investigacao de dano.

Inicialmente, deve-se ressaltar que, segundo a peticiondria, o custo é determinado usando-se o
método do custo médio por aquisi¢do. Ademais, o custo dos produtos acabados e dos produtos em
elaboragdo compreende matérias-primas, mao de obra direta, outros custos diretos e as respectivas
despesas gerais de producdo, com base na capacidade operacional normal, excluidos os custos de
empréstimos.
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Custo de Producio (R$ corrigidos/t)

P1 P2 P3 P4 P5
1 - Custos Variaveis 100,0 126,0 160,2 151,8 117,1
Matéria-prima 100,0 135,6 183,9 176,8 129,1
Butadieno 100,0 150,6 207,3 199,3 119,7
Estireno 100,0 100,8 131,6 125,3 149.,4
Oleo DAE 100,0 56,1 90,7 - -
Oleo HN 100,0 887,1 436,7 3427 627,2
Oleo TRAE 100,0 239,7 424.9 1.204,2 1.173,6
Outros insumos 100,0 113,1 92.4 86,6 90,5
Utilidades 100,0 95,2 127,6 106,8 98,8
Outros custos variaveis 100,0 69,9 31,1 19,5 17,1
Reembalagem - - - 100,0 114,4
2 - Custos Fixos 100,0 91,0 117,3 145,6 180,3
Mio de obra direta 100,0 103,6 115,3 150,6 170,9
Depreciacdo 100,0 95,3 123,3 166,2 229.0
Outros custos fixos 100,0 80,3 115,7 132,2 163,3
3 - Custo de Producio (1+2) 100,0 122,2 155,6 151,1 123,8

O custo de producdo unitdrio oscilou ao longo do periodo, tendo aumentado 22,2% em P2 e 27,3%
em P3; e diminuido 2,9% em P4 e 18,1% em PS5, sempre em relacdo ao periodo imediatamente anterior.
No entanto, na comparagdo entre os extremos do periodo de investigacdo de dano, verificou-se elevagdo
de 23,8% no custo de producao unitdrio da Lanxess.

6.1.7.2. Da relaciao custo/preco

A relacdo entre o custo de producdo e o pre¢o indica a participacdo desse custo no preco de venda
da Lanxess, no mercado interno, na condi¢c@o ex fabrica, ao longo do periodo de investigacdo de dano.

Participacio do Custo de Producao no Preco de Venda

Periodo Custo de Producao (A) (R$/t) Preco no Mercado Interno (B) (R$/t)
P1 100,0 100,0
P2 122,2 113,2
P3 155.6 133,1
P4 151,1 139,1
P5 123,8 113,8

Observou-se que a relagdo custo de produgdo/preco elevou-se [Confidencial] p.p. e [Confidencial]
p-p- de P1 para P2 e de P2 para P3, respectivamente. Por outro lado, de P3 para P4 houve recuo de
[Confidencial] p.p., seguido de pequeno aumento de [Confidencial] p.p. de P4 para P5. Ao considerar
todo o periodo (P1 a P5), a relacdo custo de producao/preco [Confidencial] p.p.

Ressalte-se que a deterioragdo das relacdes custos/preco, de P1 para PS5, deve-se ao fato de o
aumento no preco (13,8%) ter sido significativamente inferior ao aumento dos custos de producdo
(23,8%), acarretando incremento da participagdo do custo de producdo no preco médio de venda no
mercado interno durante o periodo de investigacao de dano.
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6.1.7.3. Da comparacao entre o preco do produto investigado e o do similar nacional

O efeito das importagcdes a precos de dumping sobre os precos da industria doméstica deve ser
avaliado sob trés aspectos, conforme disposto no § 2° do art. 30 do Decreto n® 8.058, de 2013.

Inicialmente deve ser verificada a existéncia de subcotacdo significativa do preco do produto
importado a precos de dumping em relagdo ao produto similar no Brasil, ou seja, se o preco internado do
produto objeto da investigagdo € inferior ao preco do produto brasileiro. Em seguida, examina-se eventual
depressao de preco, isto é, se o preco do produto importado teve o efeito de rebaixar significativamente o
preco da industria doméstica. O ultimo aspecto a ser analisado € a supressao de preco. Esta ocorre quando
as importagdes impedem, de forma relevante, o aumento de precos, devido ao aumento de custos, que
teria ocorrido na auséncia de tais importacoes.

A fim de se comparar o pre¢co do E-SBR importado da UE com o preco médio de venda do produto
similar doméstico no mercado interno, procedeu-se ao cdlculo do preco CIF internado do produto
importado da UE no mercado brasileiro. Ja o preco de venda da industria doméstica no mercado interno
foi obtido pela razdo entre a receita liquida ex fabrica, em reais corrigidos, e a quantidade vendida no
mercado interno, liquida de devolugdes, durante o periodo de investigacao de dano.

Para o célculo dos precos internados do produto importado da Unido Europeia, foram considerados
os valores totais de importacdo na condi¢do CIF e os valores totais do Imposto de Importacdo (II), em
reais, de cada uma das operacdes de importacdo, obtidos a partir dos dados detalhados de importacao
fornecidos pela RFB. Foram calculados entdo, para cada operacdo de importagdo, os valores do Adicional
de Frete para Renovac¢do da Marinha Mercante (AFRMM) de 25% sobre o valor do frete internacional,
quando maritimo. Por fim, foram consideradas as despesas de internacdo apuradas aplicando-se o
percentual de 2,13% sobre o valor CIF de cada uma das operag¢des de importagdes constantes dos dados
da RFB.

Cumpre registrar que foi levado em consideracdo que o AFRMM ndo incide sobre determinadas
operacdes de importacdo, como, por exemplo, aquelas via transporte aéreo e aquelas destinadas a Zona
Franca de Manaus. Além disso, o percentual utilizado para se apurarem as despesas de internacdo foi
obtido com base nas respostas ao questiondrio do importador apresentadas, referentes ao periodo de
investigacao de dumping.

Cada uma dessas rubricas (CIF, II, AFRMM e despesas de internagdo) foi entdo corrigida com base
no IGP-DI e posteriormente dividida pela quantidade total, a fim de se obter os valores de cada uma em
reais corrigidos por tonelada importada. Finalmente, o somatério das rubricas unitarias foi realizado e
foram obtidos, assim, os precos médios ponderados internados em reais corrigidos.

Registre-se que a Lanxess argumentou, em sua peticao inicial, que o frete interno de suas fabricas
aos clientes seria mais elevado do que o frete interno dos portos mais utilizados para desembarque do
produto objeto da investigacdo aos clientes, o que afetaria a comparacao, que foi feita considerando o
preco ex fabrica da industria doméstica e o preco CIF das importagdes internado no porto.

Assim, foi refeita a comparagdo em cada um dos periodos, considerando o frete médio pago pela
inddstria doméstica e o frete interno médio pago pelos importadores, obtido com base nas respostas ao
questiondrio do importador apresentadas, referentes ao periodo de investigacio de dumping. Foi
observado que o frete médio da industria doméstica era de fato superior ao frete médio pago pelos
importadores.
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Considerando-se, ainda, que houve queda na lucratividade da industria doméstica, decorrente de
significativa queda nos precos em descompasso com o comportamento do CPV e das despesas
operacionais, realizou-se ajuste no preco de venda no mercado interno em P5, de forma a que a margem
operacional atingisse [Confidencial]% do preco de venda no mercado interno. Esse percentual
corresponde a margem operacional média da industria doméstica de P1 a P4.

A tabela a seguir resume os valores de subcota¢do obtidos considerando os fretes da industria
doméstica e dos importadores, bem como o preco da Lanxess ajustado em P5.

Subcotacio (R$/t corrigidos)

P1 P2 P3 P4 P5
CIF Internado acrescido de frete
interno médio (R$ Corrigidos/t) 100,0 104,2 1411 126,6 15,5
Preco ID acrescido de frete interno
médio (RS corrigidos/t) 100,0 111,8 1314 137,0 118,5
Subcotacio (R$ corrigidos/t) 100,0 301,63 -654,21 425,35 44,26

Observou-se, assim, que se a industria tivesse mantido suas margens e fossem levados em conta os
fretes ao cliente, as importagdes da Unido Europeia estariam subcotadas em relacdo ao preco da industria
doméstica também no dltimo periodo da anélise.

Considerando que houve redugdo de 18,2% no preco médio de venda da Lanxess de P4 para PS5,
verificou-se a ocorréncia de depressdo dos precos da indudstria doméstica nesse periodo.

Além disso, observou-se deterioragao da relagdo custo/preco da indudstria doméstica de P1 para P5 e
de P4 para P5. Quando se toma o periodo como um todo (P1 para P5), constatou-se que embora o custo
de producdo tenha aumentado 23,8%, o preco médio da inddstria doméstica aumentou apenas 13,8%,
resultando na supressdo dos precos. Na comparacdo de P4 com PS5, constatou-se que o preco de venda
caiu 18,2%, enquanto o custo de producdo diminuiu 14,2%, de forma que a relagdo custo/preco se
agravou.

6.1.7.4. Da magnitude da margem de dumping

Buscou-se avaliar em que medida a magnitude das margens de dumping apuradas no item 4.1 deste
Parecer afetaram a industria doméstica. Para tanto, examinou-se qual seria o impacto sobre os precos da
Lanxess caso as exportacdes de borracha E-SBR da Unido Europeia para o Brasil ndo tivessem sido
realizadas a precos de dumping.

Considerando os valores normais ex fabrica apurados, de € 1.784,68/t para Versalis S.p.A., €
1.999,85/t para Versalis UK, € 1.616,28/t para Styron Deutschland, US$ 2.394,40/t para Synthos Dwory e
USS$ 2.191,62/t para Synthos Kralupy, isto é, os pregos pelos quais essas empresas venderiam E-SBR ao
Brasil na auséncia de dumping, as importacOes brasileiras origindrias desses produtores/exportadores
seriam internadas no mercado brasileiro pelos valores de € 2.132,31/t, € 2.395,10/t, € 1.943,60/t, US$
3.347,09/t e US$ 2.690,15/t.

Os valores referentes a frete e seguro internacional foram obtidos no Apéndice VIII das respostas ao
questiondrio apresentadas pelas referidas empresas. Ressalte-se que, conforme explicado no item 4.2.3.2
deste Parecer, o frete internacional informado pela Styron foi recalculado, pois a empresa ndo reportou o
valor em sua totalidade na resposta ao questiondrio do produtor/exportador. O frete internacional foi
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calculado pela aplicacdo do mesmo percentual encontrado para a Versalis S.p.A., de [Confidencial]%
sobre o preco de exportagdo.

O preco da indistria doméstica em reais foi convertido em euros ou doélares estadunidenses
considerando as taxas de cambio médias do periodo, de 2,87 e 2,16, respectivamente, disponibilizadas
pelo Banco Central do Brasil.

Comparando-se os valores normais internados obtidos acima com os precos ex fabrica da
peticiondria, em PS5, é possivel inferir que, caso as margens de dumping desses produtores/exportadores
ndo existissem, os precos da Lanxess poderiam ter atingido niveis mais elevados, de forma a reduzir os
efeitos sobre precos, resultados e rentabilidade da industria doméstica.

6.1.8. Do fluxo de caixa

A tabela a seguir mostra o fluxo de caixa apresentado pela industria doméstica na peti¢do inicial e
validado quando da verificacdo in loco. Ademais, ressalte-se que os valores totais liquidos de caixa
gerados pela empresa no periodo, constantes da peti¢cao, conferiram com os calculos efetuados a partir dos
demonstrativos financeiros da empresa no periodo.

Tendo em vista a impossibilidade da empresa apresentar fluxos de caixa completos e exclusivos
para a linha de produgcdo de E-SBR, a andlise do fluxo de caixa foi realizada em funcdo dos dados
relativos a totalidade dos negdcios da industria doméstica.

Fluxo de Caixa (Mil R$ corrigidos)

P1 P2 P3 P4 P5
Caixa Liquido Gerado pelas Atividades Operacionais 100,0 357,41 -220,4| 933,7 -31,0
Caixa Liquido das Atividades de Investimentos 100,0| -245,0] -108,5| -121,1 -305,2
Caixa Liquido das Atividades de Financiamento 100,0 51,01 141,9|-1864 201,8
Caixa Liquido Total 100,0| -275,0( 1399 1,51 2974

Observou-se que o caixa liquido total da empresa oscilou ao longo do periodo de investigacdo de
dano. A geracdo de caixa foi positiva somente em P3 e negativa nos demais periodos. Em considerando
os extremos da série, verificou-se reducao liquida nas disponibilidades da empresa de 197,4%. De P1 para
P2 houve reducdo nas disponibilidades de 175,1%. Em P3, em relacido a P2, houve aumento de 150,9%.
Ja em P4 e P35, observou-se queda nas disponibilidades em 105,4% e 3.856,6%, respectivamente, sempre
em relacdo ao periodo anterior.

6.1.9. Do retorno sobre os investimentos

A tabela a seguir mostra o retorno dos investimentos, calculado pela divisdo do valor do lucro
liquido relativo a totalidade dos negdcios da indudstria doméstica pelo valor do ativo total dessa industria,
constante de suas demonstracdes financeiras.

Tal indicador foi apresentado pela inddstria doméstica na peticdo de inicio da investigacdo.
Ressalte-se que os valores totais do lucro liquido e do ativo total da inddstria no periodo, constantes deste
apéndice, conferiram com os cdlculos efetuados a partir dos demonstrativos financeiros da empresa no
periodo.
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Retorno sobre os Investimentos (Mil R$ corrigidos)

P1 P2 P3 P4 P5
Lucro Liquido (A) (Mil R$) 100,0 164,6 66,0 188,7 19,6
Ativo Total (B) (Mil R$) 100,0 105,8 1154 100,4 91,3
Retorno (A/B) (%) 100,0 155,2 55,2 186,2 20,7

Observou-se que a taxa de retorno sobre os investimentos variou ao longo dos periodos de
investigacdo de dano. De P1 para P2, aumentou 7,4 p.p., de P2 para P3, caiu 2,9 p.p., voltou a aumentar,
3,8 p.p., de P3 para P4, e, por fim, caiu 4,8 p.p., de P4 para P5. Ao se considerar os extremos da série, o
retorno sobre os investimentos constatado em P35 foi superior ao retorno verificado em P1 em 3,5 p.p.

6.1.10. Da capacidade de captar recursos ou investimentos
Para avaliar a capacidade de captar recursos, calcularam-se os indices de liquidez geral e corrente a
partir dos dados relativos a totalidade dos negoécios da industria doméstica, constantes de suas

demonstragdes financeiras.

O indice de liquidez geral indica a capacidade de pagamento das obrigacdes de curto e de longo
prazo e o indice de liquidez corrente, a capacidade de pagamento das obrigac¢des de curto prazo.

Capacidade de captar recursos ou investimentos

P1 P2 P3 P4 P5
Indice de Liquidez Geral 100,0 138,3 153,1 175,9 150,6
Indice de Liquidez Corrente 100,0 168,6 205,7 254,3 218.,6

O indice de liquidez geral evoluiu positivamente nos primeiros periodos de investigacdo de dano,
com aumentos de 38,6%, 10,4% e 15% em P2, P3 e P4, respectivamente, sempre em relacdo ao periodo
anterior, mas apresentou queda no ultimo periodo, de 14,4%. Assim, ao se considerar os extremos dos
periodos, de P1 para P5, o indice de liquidez geral aumentou 50,7%.

O indice de liquidez corrente apresentou a mesma tendéncia: aumentos de 67,4%, 22,6% e 22,9%
em P2, P3 e P4, respectivamente, sempre em relagdo ao periodo anterior, e queda de 14% em P5. Assim,
de P1 para P5, tal indicador aumentou 116,8%.

6.1.11. Do crescimento da industria doméstica

O volume de vendas para o mercado interno pela inddstria doméstica registrou aumentou
significativo (55%) de P1 para P2, e decréscimo em todos os periodos posteriores, atingindo em PS5
patamar 18,2% menor do que em P2 e 9,2% menor do que em P4.

O mercado brasileiro, por sua vez, aumentou em P2 e P5, em relacdo ao periodo imediatamente
anterior, o que, em conjunto com a reducdo no volume de vendas, provocou em P5 a maior queda da
participacdo das vendas da industria doméstica no mercado (8,9 p.p.).

Sendo assim, em se considerando que o crescimento da industria doméstica se caracteriza pelo
aumento do volume de venda dessa industria, constatou-se que, excluindo-se P1, em que as vendas e
participacdo da industria esteve bem abaixo dos demais periodos, ndo somente a inddstria doméstica nao
cresceu no periodo de investigacao de dano, como houve retragcdo, tendo em conta que as vendas a partir
de P2 diminuiram em montante superior a queda do mercado brasileiro.
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6.2. Do resumo dos indicadores de dano a industria doméstica
Da andlise dos indicadores da indistria doméstica, constatou-se que:

a) as vendas da industria doméstica no mercado interno cresceram [Confidencial] (26,7%) em P5,
em relacdo a P1, mas tal aumento foi acompanhado de reducdo de 81,4% no resultado operacional da
inddstria doméstica. De P4 para P5, houve queda de 9,2% na quantidade vendida pela industria
doméstica, acompanhado de reducado de 87,3% no resultado operacional,

b) a participag¢do das vendas internas da Lanxess no mercado interno cresceu 3,9 p.p. de P1 para P5.
Entretanto, observou-se que a empresa, apesar de ter ganhado participacdo de P1 para P2, alcancando
76% de participagdo e de ter mantido esta participagdo em P3, ndo conseguiu manter este patamar nos
periodos seguintes, dado que sua participacio apresentou quedas sucessivas de P3 para P4 (3,6 p.p.) e de
P4 para P5 (8,9 p.p.), quando havia retrocedido para 63,9%;

¢) a producdo da indudstria doméstica acompanhou a evolucdo de suas vendas. Neste sentido,
cresceu [Confidencial]t de P1 para P3, o que significou aumento de 18,1%. Entretanto, retrocedeu
[Confidencial] t de P3 para P5 (queda de 25,7%). Esta queda na produgdo, de 12,3% de P1 para P5 e de
13,8% de P4 para PS5, levou a queda no grau de ocupacdo da capacidade instalada efetiva, considerando a
producdo de outros produtos, que retrocedeu de 67%, em P1, para 55%, em P35, e 8,9 p.p. de P4 para P5;

d) os estoques finais cairam 28,8% de P1 para P5 e 27,2% de P4 para P5. A relacdo estoque
final/producdo, por sua vez, caiu 1,5 p.p. de P1 para P5, e 1,2 p.p. de P4 para P5;

e) o nimero total de empregados da industria doméstica aumentou 21,1% de P1 para P5 e 0,2% de
P4 para em P5. A massa salarial total apresentou aumento de 37,8% entre P1 e P5 e caiu 3,4% de P4 para
P5;

f) o nimero de empregados ligados a produgdo, em P35, foi 44,1% maior quando comparado a P1 e
1,6% maior do que em P4. Ja a massa salarial dos empregados ligados a producdo em PS5 aumentou
61,1% em relacdo a P1, mas caiu 0,1% em relagdo a P4;

g) a produtividade por empregado ligado a producdo diminuiu 39,1% ao considerar-se todo o
periodo de investigacdo, de P1 para PS5, e 15,2% de P4 para P5. A queda na produtividade se deveu a
queda na producdo, ao passo em que houve aumento no nimero de empregados;

h) a receita liquida obtida pela inddstria doméstica com a venda de E-SBR no mercado interno
aumentou 44,2% de P1 para P5. Entretanto, de P4 para PS5 houve retraciao de 25,7% na receita, o que foi
resultado da reducdo de 18,2% no preco de venda e de 9,2% na quantidade vendida no periodo;

i) o custo de producdo aumentou 23,8% de P1 para P5, enquanto o preco no mercado interno
aumentou apenas 13,8%. Assim, a relacdo custo de produgdo/preco [Confidencial] p.p. De P4 para PS5 o
custo diminuiu 18,1%, enquanto o preco caiu 18,2%, de forma que a relacdo custo de produgdo/preco
aumentou outros [Confidencial] p.p.;

J) a massa de lucro e a rentabilidade obtida pela indudstria doméstica no mercado interno também
sofreram redugdes. O resultado bruto verificado em P5 foi 22,3% menor do que o observado em PI.
Analogamente, a margem bruta obtida em PS5 [Confidencial] p.p. em relacdo a P1. Da mesma forma,
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houve queda de 54,3% no resultado bruto de P4 para P5, enquanto a margem bruta [Confidencial] p.p.
nesse periodo;

k) o resultado operacional verificado em P5 foi 81,4% menor do que o observado em P1. De P4
para PS5, o resultado foi reduzido em 87,3%. Analogamente, a margem operacional obtida em P5
[Confidencial] p.p. em relacdo a P1 e [Confidencial] p.p. em relacdo a P4;

1) o caixa liquido total da empresa foi [Confidencial] somente em P3 e [Confidencial] nos demais
periodos. Em considerando os extremos da série, verificou-se redugdo liquida nas disponibilidades da
empresa de 197,4%. De P4 para P5 houve redugdo nas disponibilidades em 3.856,6%;

m) a taxa de retorno sobre os investimentos oscilou ao longo dos periodos de investigacdao de dano.
No ultimo periodo (P4 para P5), a taxa caiu 4,8 p.p. Ao se considerar os extremos da série, o retorno
sobre os investimentos constatado em P35 foi superior ao retorno verificado em P1 em 3,5 p.p; e

n) os indices de liquidez corrente e geral, utilizados para avaliar a capacidade de captar recursos da
indudstria doméstica, aumentaram em P35, tanto em relacdo a P1 quanto em relacdo a P4.

6.3. Das manifestacoes a respeito do dano a industria doméstica

Em manifestacio apresentada em 8 de agosto de 2014, a Styron alegou que a industria doméstica,
“(...) longe de sofrer qualquer dano durante o periodo de andlise, em verdade, aumenta sua participacdo
de mercado em 4% entre Pl e P5, resultando de uma expansdo de 26,7% das suas vendas no mercado
domeéstico nesse mesmo periodo”. Segundo a empresa, o aumento das importacdes da origem investigada
teria afetado apenas as importagcdes de outras origens, ndo as vendas da peticiondria.

Além disso, a Styron argumentou que a reducido dos precos praticados pela Lanxess em PS5 teria
sido acompanhada por uma reducao dos custos de producdo, nao configurando indicio de dano.

A Michelin, por sua vez, ao analisar o desempenho da inddstria doméstica no mercado brasileiro,
argumentou que:

“(...) ao longo desses anos, a Lanxess sempre conseguiu manter parcelas de mercado superiores a
50% e, em 2013, sua posigdo foi superior a de 2009. Passou de 54% pra 57%, tendo chegado a 69% em
2011. Nao ha como encontrar indicios de dano numa conjuntura deste tipo.”

6.4. Do posicionamento acerca das manifestacoes

Com relagdo as alegacdes da Styron a respeito do aumento do volume de vendas da indistria
doméstica e de sua participacdo no mercado brasileiro entre P1 e P5, é importante ressaltar que esses
indicadores s6 apresentaram crescimento de P1 para P2. Nos periodos seguintes, o volume de vendas da
peticiondria sofreu sucessivas quedas, de 2,2% em P3, 7,9% em P4 e 9,2% em PS5, sempre em relacdo ao
periodo anterior; a participagdo dessas vendas no mercado brasileiro, por sua vez, diminuiu 0,3 p.p. entre
P2 e P3, 3,6 p.p. entre P3 e P4 e 8,9 p.p. entre P4 e P5.

Foi verificado, ainda, que a queda no desempenho das vendas da industria doméstica no mercado
interno foi acompanhada de aumento progressivo das importacdes origindrias da Unido Europeia, que
cresceram tanto em volume quanto em participa¢do no mercado brasileiro.
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Quanto a alegacao da Styron a respeito da redug¢do dos precos empreendida pela peticiondria, é
importante destacar que a Lanxess deprimiu seu preco em P35, buscando fazer frente a perda de mercado
observada no periodo anterior e ao aumento das importacdes objeto da investigacdo, que ingressaram
subcotadas em P4. Considerando todo o periodo investigado (P1 a P5), o custo de produ¢do do produto
similar aumentou 23,8%, enquanto seu preco médio aumentou apenas 13,8%. Ressalte-se, ainda, que,
apesar de os custos de producdo terem sofrido redugdo de 18,1% de P4 para PS5, o preco de venda caiu
18,2% no mesmo periodo, de forma que a relagdo custo/preco se agravou ainda mais.

No que se refere a manifestacdo da Michelin, destaque-se que, apesar de a inddstria doméstica ter
mantido sua participagdo no mercado brasileiro em patamares superiores a 60% em todos os periodos,
essa participagdo sofreu redugdes sucessivas em P3, P4 e PS5, conforme ji demonstrado. Em P35, a
participacdo das vendas da Lanxess no mercado brasileiro atingiu seu menor patamar desde P1, periodo
em que, cumpre ressaltar, a peticiondria sofria o dano causado pelas importacdes a preco de dumping
origindrias da Republica da Coreia.

Cumpre destacar, por fim, que os percentuais apontados pela Michelin, referentes a participagdo da
peticiondria no mercado brasileiro, mostraram-se distintos daqueles apurados na anélise e constantes deste
Anexo.

6.5. Da conclusao preliminar a respeito do dano

Tendo considerado os indicadores da industria doméstica, determinou-se preliminarmente a
existéncia de dano a industria doméstica no periodo de investigacdo. Tal conclusdo teve por base,
primeiramente, o fato de que o volume de vendas e a receita liquida da indudstria doméstica no mercado
interno do produto similar atingiram seus piores patamares em P5, exceto em relacdo a P1, quando a
inddstria doméstica sofria concorréncia das importagdes a pre¢os de dumping origindrias da Coreia do
Sul. No mesmo sentido, a participacdo das vendas da induistria doméstica no mercado brasileiro teve o
mesmo comportamento.

Ademais, o aumento do preco médio obtido pela industria doméstica no mercado interno de P1 para
PS5, proporcionalmente menor do que o aumento do custo de producdo, do CPV e do custo total de venda
(CPV acrescido das despesas operacionais) nesse periodo, bem como a queda do preco médio em ritmo
maior do que a queda desses indicadores de P4 para P5, acarretaram a deterioracdo do resultado e da
lucratividade, brutos e operacionais, obtidos pela Lanxess no mercado interno.

O art. 32 do Decreto n® 8.058, de 2013, estabelece a necessidade de demonstrar o nexo de
causalidade entre as importagcdes a precos de dumping e dano a industria doméstica. Essa demonstracio
de nexo causal deve basear-se no exame de elementos de prova pertinentes e outros fatores conhecidos,
além das importacdes a precos de dumping, que possam ter causado dano a industria doméstica na mesma
ocasido.

6.6. Do impacto das importacoes a precos de dumping sobre a indastria doméstica

Consoante com o disposto no art. 32 do Decreto n® 8.058, de 2013, é necessério demonstrar que, por
meio dos efeitos do dumping, as importacdes sob investigacdo contribuiram significativamente para o
dano experimentado pela industria doméstica.

Conforme ja mencionado, as importacdes investigadas cresceram em todos os periodos, alcancando
aumento de 520,8% de P1 para P5 e de 90,8% de P4 para P5. Disso resultou o aumento da participagao
dessas importagdes no mercado brasileiro, em 17 p.p. de Pl para PS5 e 9,6 p.p. de P4 para P5.
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Concomitantemente, a inddstria doméstica perdeu vendas de P4 para P5 (9,2%), de forma que sua
participacdo no mercado brasileiro caiu 8,9 p.p. s6 no tultimo periodo.

Observou-se, portanto, a substituicao das vendas da indudstria doméstica pelas importacdes objeto da
investigacdo em PS5, ndo obstante a substancial reducdo de preco empreendida pela inddstria doméstica
nesse periodo.

Em consequéncia dessa substitui¢do, observou-se queda na produgdo, no resultado e nas margens de
lucro da inddstria doméstica.

Dessa forma, pode-se concluir preliminarmente que as importagdes de E-SBR a precos de dumping
contribuiram significativamente para a ocorréncia de dano a industria doméstica.

6.7. Dos possiveis outros fatores causadores de dano e da nao atribuicao

Consoante o determinado pelo § 4° do art. 32 do Decreto n® 8.058, de 2013, procurou-se identificar
outros fatores relevantes, além das importagdes a precos de dumping, que possam ter causado o dano a
industria doméstica no periodo analisado.

Registre-se que ndo houve consumo cativo do produto similar pela indistria doméstica, tampouco
se constatou importagdes de E-SBR por essa industria no periodo de investigacao de dano.

6.7.1. Volume e preco de importacio das demais origens

Verificou-se, a partir da andlise das importacdes brasileiras oriundas dos demais paises, que o dano
causado a inddstria doméstica ndo pode ser a elas atribuido, tendo em vista que tal volume foi inferior ao
volume das importacdes a precos de dumping a partir de P2 e decrescente ao longo do periodo de
investigacao.

Com efeito, a participacdo das importagdes das demais origens no mercado brasileiro caiu 16,8 p.p.
de P1 para P2, 0,7 p.p. de P2 para P3, 2,7 p.p. de P3 para P4 e 0,8 p.p. de P4 para P5, de forma a
representar apenas 15% do mercado brasileiro em P5. A isso, some-se o fato de que tais importacdes
tiveram preco médio superior ao pre¢co médio da UE a partir de P2.

Cabe ressaltar, ainda, que as importagdes brasileiras de E-SBR das demais origens foram relevantes
nos primeiros periodos de investigacdo, notadamente em razdo do volume das importacdes da Coreia do
Sul. Ressalte-se também a aplicacdo de direito antidumping sobre essas importagdes, em junho de 2011, o
que acarretou, muito provavelmente, a queda do volume importado da Coreia do Sul a partir de P2.

6.7.2. Impacto de eventuais processos de liberalizacao das importacoes

Nao houve alteracdo da aliquota do Imposto de Importagdo de 12% aplicada as importacdes de E-
SBR pelo Brasil no periodo de investigagdo. Desse modo, o dano a indistria doméstica ndo pode ser
atribuido ao processo de liberalizagao dessas importacdes.

6.7.3. Contracao na demanda ou mudancas nos padroes de consumo

O mercado brasileiro de E-SBR apresentou crescimento de 21,2% de P1 para P2, permanecendo

mais ou menos constante nos periodos posteriores, com queda de 1,9% de P2 para P3 e de 3,3% de P3
para P4 e aumento de 3,4% no ultimo periodo.
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Dessa forma, o dano a industria doméstica ndo pode ser atribuido as oscilacdes do mercado, uma
vez que nao foi constatada contracdo na demanda e as importagdes a precos de dumping aumentaram
muito mais que o mercado brasileiro.

Além disso, durante o periodo analisado ndo houve mudangas no padrao de consumo do E-SBR no
mercado brasileiro.

6.7.4. Praticas restritivas ao comércio de produtores domésticos e estrangeiros e a
concorréncia entre eles

Nao foram identificadas préticas restritivas ao comércio de E-SBR pelos produtores domésticos e
estrangeiros, nem fatores que afetassem a concorréncia entre eles.

6.7.5. Progresso tecnologico

Também ndo foi identificada a ado¢do de evolugdes tecnoldgicas que pudessem resultar na
preferéncia do produto importado ao nacional. O produto importado da UE e o fabricado no Brasil sao
concorrentes entre si, disputando o mesmo mercado, além de serem fabricados com a utilizagdo de
processos produtivos semelhantes.

6.7.6. Desempenho exportador

Com relacdo ao desempenho exportador, constatou-se que a inddstria doméstica apresentou queda
do volume exportado de E-SBR de P1 para P2, aumento de P2 para P3, e novas quedas nos periodos
subsequentes. Ao longo do periodo, de P1 para PS5, houve queda de 52,7% no volume de exportacdes, e
queda de 9,7% de P4 para PS.

Concomitantemente a queda no volume exportado, houve também redu¢do na proporcao das vendas
ao mercado externo sobre as vendas totais da industria doméstica. Enquanto em P1 as exportagcdes
representavam 46,4% das vendas totais, esse percentual caiu para 24,5% e 24,4% em P4 e PS5,
respectivamente.

Quanto ao efeito da queda das exportagdes no custo, observou-se aumento da participagdo dos
custos fixos no custo total unitdrio em P5. Tais custos, no entanto, t€m pouco peso no custo de produgao
de E-SBR. Ademais, a diminui¢do da producdo e a queda do grau de ocupacdo da capacidade instalada,
de P4 para PS5, podem estar também relacionadas a queda do volume exportado ao mercado externo.

Ainda assim, ndo ha como atribuir a totalidade do dano constatado nos indicadores econdmicos da
inddstria doméstica ao desempenho exportador, pois indicadores como volume de vendas no mercado
interno, resultados e margens de lucro foram pouco afetados pela queda nas exportacdes.

6.7.7. Produtividade da indudstria doméstica

A produtividade, nesse caso, calculada como o quociente entre a quantidade produzida e o nimero
de empregados envolvidos na produ¢do no periodo, é um indicador que analisa um fator de producao,
qual seja, mao de obra, que representa menos de [Confidencial]% do custo de producao unitario reportado
pela industria doméstica. Por esse motivo, variagdes nesse indicador tém peso pequeno no célculo da
eficiéncia dos fatores de producdo empregados pela industria doméstica.
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Além disso, conforme apontado pela peticiondria, o nimero de empregados na produgdao aumentou
nos ultimos periodos em razdo [Confidencial].

Sendo assim, a produtividade calculada tem baixo impacto na rentabilidade da empresa e pode estar
distorcida em razdo [Confidencial]. Por isso, considerou-se que esse indicador ndo poderia explicar o
dano verificado nos indicadores da induistria doméstica em P5.

6.7.8. Alteracao no éleo extensor utilizado na producao de E-SBR
Cabe ressaltar que, segundo informado pela peticiondria:

“Até recentemente, todos os fabricantes de E-SBR, no mundo, utilizavam apenas os oleos DAE ou
Nafténico. Entretanto, a Diretiva 2005/69/EC do Parlamento Europeu (...), de 16 de novembro de 2005,
estabeleceu que a partir de janeiro de 2010, os produtos de borracha estendidos em oleo somente
poderiam ser comercializados na Europa se o oéleo for considerado em conformidade com a Diretiva.

(...)
Dentre os oleos referidos acima, apenas o oleo tipo DAE ndo atende a Diretiva 2005/69/EC. O oleo
DAE é considerado como carcinogénico, e sua comercializacdo foi proibida na Unido Europeia.

Por essa razdo, os fabricantes europeus e argentinos de E-SBR passaram a utilizar também os
oleos HN, MES, RAE, TDAE, TRAE, nafténico e Black Oil.

(...)

E preciso considerar, também, que o oleo DAE ndo é proibido no Brasil, e continua no portfolio de
exportadores europeus e argentinos. Por isso, o produto contendo DAE deve ser considerado na presente
investigagdo antidumping.”

Ademais, a peticiondria esclareceu que:

“O produto Buna SE 1712 foi gradualmente substituida pelos tipos Buna SE 1712 HN e Buna SE
1712 TE por razoes comerciais a partir de 2008, tendo deixado definitivamente de ser produzida em
janeiro de 2012. O mesmo aconteceu com a Buna SE 1721 em relagdo a Buna SE 1721 HN e Buna SE
1721 TE.

A LANXESS esclarece que, como seu principal mercado é o Brasil, e como o Brasil ndo proibe a
comercializacdo de E-SBR 17XX contendo DAE, nada impediria que a LANXESS continuasse a fabricar
E-SBR contendo DAE. A LANXESS ndo foi compelida a adotar outros dleos, e a alteracdo foi gradual
conforme a demanda.

A LANXESS optou por ajustar-se ao padrdo europeu por questoes ambientais e de satide puiblica, e
também comerciais.

A LANXESS iniciou a produgcdo de E-SBR 17XX com outros oleos em 2008, tempos antes destes
tornarem-se obrigatorios na Europa (o que ocorreu em 2010). A produgdo com éleo DAE foi encerrada
tdo logo todos os clientes da LANXESS completaram seus processos internos de homologagdo do
produto, em dezembro de 2011.”

Adicionalmente, conforme explicado pela Lanxess, a mudanca no tipo de 6leo ndo teria causado
dano a industria doméstica, uma vez que a transicao teria se dado de forma gradual, entre P1 e P4; e ndo
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foram incorridos custos e esfor¢os adicionais, como troca de equipamento ou de fornecedores, ou sequer
treinamento adicional da mao de obra.

Assim, considerou-se que a altera¢do no tipo de 6leo extensor utilizado na producdo ndo explica o
dano verificado nos indicadores da inddstria doméstica em P5.

6.8. Das manifestacoes sobre causalidade e outros fatores

A Styron alegou que, ainda que seja apurada a pratica de dumping e constatada a existéncia de dano
a industria doméstica, ndo haveria nexo causal entre eles. Para a empresa, eventual dano sofrido pela
peticiondria decorreria exclusivamente da queda de suas exportagdes. A perda de participagao da Lanxess
no mercado externo, segundo a Styron, estaria associada a “(...) incapacidade técnica da indistria
nacional de fornecer os E-SBR 1723 e 1739 (derivados de oleo TDAE), cujo emprego no processo
produtivo de pneus passou a ser exigido pela Unido Europeia a partir de 2010.”

A Styron também argumentou que o aumento da participacdo das vendas da industria doméstica no
mercado brasileiro, em proporcao superior ao proprio aumento desse mercado, evidenciaria a inexisténcia
de nexo causal. Apesar de reconhecer a reducdo nas vendas da peticiondria entre P4 e P5, a empresa
ressaltou que nao houve subcotacdo que pudesse justificar a migracdo do consumo para o produto
importado.

A empresa defendeu, ainda, que uma margem de dumping relativa de 2,8% nao poderia causar dano
a indudstria doméstica, concluindo que “(...) eventual desempenho insuficiente dessa empresa no periodo
recente, notadamente a queda das vendas entre P4 e P5, ndo pode ser atribuido ao aumento das
importacoes sob investigacdo, resultando, em verdade, de uma conjuntura desfavordvel nos mercados
interno e externo”.

Em sua resposta ao questionario, a Michelin alegou que o “desempenho irregular” da Lanxess no
mercado brasileiro desde 2008 ndo poderia ser atribuido ao comportamento dos precos das importacdes.
Segundo a importadora, os precos das importacdes de E-SBR sdo idénticos aos praticados pela Lanxess
no mercado internacional, e seus niveis ndo poderiam ser manipulados unilateralmente ou de forma
concertada por parte dos fabricantes, por haver oferta mundial pulverizada.

6.8.1. Do posicionamento acerca das manifestacoes

Com relacdo as alegacdes da Styron acerca do desempenho das vendas da Lanxess no mercado
externo, dois pontos merecem destaque.

Primeiramente, cumpre destacar que, ainda que a queda no volume de exportacdes possa ter
contribuido para o dano sofrido pela indudstria doméstica, nao ha como atribuir a totalidade do dano ao
desempenho da peticiondria no mercado externo, pois indicadores como volume de vendas no mercado
interno, resultados e margens de lucro foram pouco afetados pela queda nas exportacdes.

Em segundo lugar, deve-se ressaltar que a Diretiva 2005/69/EC ndo exige que os produtos de
borracha comercializados nos paises da Unido Europeia sejam fabricados com E-SBR das séries 1723 ou
1739 (que utilizam 6leo TDAE), ao contrdrio do alegado pela Styron. De fato, a Diretiva restringe a
comercializacdo e uso de certas substincias consideradas cancerigenas — no caso, os polyaromatic
hydrocarbons ou PAH — presentes em alguns 6leos extensores; no entanto, dentre os diversos tipos de
6leo comumente utilizados na fabricacdo de borracha E-SBR, o DAE € o unico que ndo estd em
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conformidade com a referida norma. Destaque-se, ainda, que a peticiondria deixou de fabricar E-SBR
com esse Oleo e passou a utilizar alternativas aceitas no padrio europeu.

Quanto a alegacdo de que a participagdo das vendas da industria doméstica no mercado brasileiro
aumentou em propor¢ao superior ao préprio aumento do mercado, tampouco assiste razao a Styron. Entre
P1 e PS5, o mercado brasileiro apresentou crescimento de 19%, enquanto a participacdo das vendas da
peticiondria nesse mercado aumentou apenas 3,9 p.p.. Considerando cada um dos periodos da série,
verifica-se que a participacdo da inddstria doméstica no mercado brasileiro s6 aumentou entre P1 e P2;
nos periodos subsequentes, essa participacdo sofreu reducdes sucessivas de 0,3 p.p. entre P2 e P3, 3,6 p.p.
entre P3 e P4 e 8,9 p.p. entre P4 e P5. Cumpre destacar que, em P5, a participagdo das vendas da
peticiondria no mercado brasileiro atingiu patamar préoximo ao alcancado em P1, periodo em que a
indudstria doméstica sofria com o dano causado pelas exportacdes a preco de dumping da Republica da
Coreia. Por outro lado, a participagdo das importagdes origindrias da Unido Europeia no mercado
brasileiro cresceu em todos os periodos, aumentando 0,1 p.p. de P1 para P2, 1 p.p. de P2 para P3, 6,3 p.p.
de P3 para P4 e 9,6 p.p. de P4 para P5. Considerando os extremos do periodo de investigacdo, a
participacao dessas importa¢des no mercado brasileiro aumentou 17 p.p. entre P1 e P5.

Acerca das alegacdes da Michelin, sobre a existéncia de oferta mundial pulverizada e do fato de os
precos das importacoes de E-SBR se assemelharem aos praticados pela Lanxess no mercado
internacional, cabe ressaltar que a oferta mundial do produto objeto da investigacdo e seus precos no
mercado externo ndo determinam a ocorréncia de dumping. De outro modo, a pritica de dumping é
determinada pela comparagdo entre o preco de exportagdo e o valor normal.

6.8.2. Da conclusao preliminar sobre a causalidade

Considerando-se a andlise dos fatores previstos no art. 32 do Decreto n® 8.058, de 2013, concluiu-se
preliminarmente que as importacOes origindrias da Unido Europeia a precos de dumping constituem o
principal fator causador do dano a industria doméstica constatado no item 6.3 deste Anexo.

7. OUTRAS MANIFESTACOES
7.1. Das manifestacoes a respeito da confidencialidade

Em sua manifestacdo, a Styron questionou o fato de que, na Circular de abertura da presente
investigacdo, as tabelas referentes aos indicadores de desempenho da industria doméstica tiveram seus
dados reportados em ndmeros-indice. Segundo a empresa, a confidencialidade conferida aos dados da
peticiondria prejudicaria o direito de defesa das partes interessadas no processo. A Styron alegou que a
variacdo de um indicador qualquer em relacdo a si mesmo ndao poderia ser utilizada para avaliar o
desempenho de uma varidvel econdmica; para tanto, far-se-ia necessdria “(...) a andlise dos valores
absolutos (ainda que expressos na forma de porcentagens) e ndo apenas relativos (variacoes anuais ou
niimeros-indice) dos varios indicadores.”

Para a Styron, as informagdes constantes da Circular SECEX n® 24, de 26 de maio de 2014, ndo
permitiriam uma “(...) andlise circunstanciada do suposto dano a industria doméstica decorrente das
importagoes sob investigagdo.”

7.2. Das manifestacoes a respeito do interesse coletivo

Ao comparar o desempenho das importagdes da origem investigada com o desempenho da industria
doméstica no mercado brasileiro, a Michelin argumentou que, “(...) da perspectiva dos iniimeros clientes
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da Lanxess no Brasil que operam na indistria de artefatos de borracha, (...) um coeficiente de
penetracdo de importagoes significativo melhora as condicoes de negociacdo com o monopolista local e,
consequentemente, facilita a sustentacdo dos niveis de competitividade internacional (...)” dessa
industria.

A Michelin concluiu sua manifesta¢ao alegando que:

“(..) se a CAMEX aceitar as alegacdes da Lanxess, a aplicacdo de uma eventual medida
antidumping ndo apenas seria inocua para resolver os problemas da peticiondria, mas iria prejudicar a
competitividade internacional da indistria de artefatos de borracha, que emprega 60 mil pessoas, em
contraste com os 350 postos de trabalho gerados nos dois estabelecimentos do monopolista doméstico
encarregados da produgdo de borracha de estireno.”

7.3. Do posicionamento acerca das manifestacoes

No tocante aos dados fornecidos em bases confidenciais pela industria doméstica, ressalte-se que
foram apresentados resumos ndo confidenciais que permitem razodvel compreensdo dos dados
fornecidos, nos termos do art. 51 do Decreto n® 8.058, de 2013. Recorda-se ainda que as informacdes
consideradas essenciais ao andamento do processo foram apresentadas nos autos restritos da investigacao.

Além disso, cumpre destacar que parte substantiva dos dados referentes as importagdes e ao
desempenho da inddstria doméstica, transcritos na forma de nimeros-indice na Circular SECEX n® 24, de
2014, foi divulgada na versdo restrita do Parecer de abertura e pode ser consultada por qualquer parte
interessada na presente investigacdo. Dessa forma, ndo hd que se falar em cerceamento do direito de
defesa das partes, sendo insubsistentes as alegacdes da Styron nesse sentido.

No que concerne a manifestacio da Michelin acima relatada, entende-se que as alegacdes nao se
referem aos elementos da investigacdo de dumping, quais sejam, a existéncia de dumping, de dano a
inddstria doméstica e do nexo de causalidade entre ambos, mas sim a questdes relativas a interesse
publico. Assevera-se que tais questdes possuem foro proprio, ndo cabendo, portanto, posicionamento a
respeito.



